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Sami Kulmala
Manager,

Marketing si

Vanzari dealeri

26400
este o cifra mare.

La ce se refera si de ce o aducem in discutie?
IBC este acum disponibil pentru toate utilajele de recoltat bus-
teni, inclusiv pentru cel mai mic model de harvester. Controlul
inteligent al bratului este o caracteristica excelenta pentru
operatori. in loc s& controleze diferitele sectiuni ale bratului,
operatorul se poate concentra doar pe controlul greiferului
forwarder-ului sau pe capul harvester-ului. Diferitele sectiuni ale
bratului sunt controlate automat, iar amortizarea electronica a
capatului atenueaza miscarile pentru intinderea maxima. Acest
fapt reduce stresul pe brat si pentru operator. Si asigura astfel
un proces de lucru facil si confortabil. IBC este precis. Si usor de
utilizat. Primele rariri implicd mai multe apucari de arbori decat
n cazul taierilor finale. Precizia si usurinta de utilizare isi dove-
desc cu adevarat importanta inci de la primele rariri. in articolul
de la pagina patru, clientii nostri relateaza ca IBC le permite sa
proceseze cu usurinta cu 10-15 mai multi busteni pe ora.

Confortul este esential pentru operatori. Ajuta la reducerea
oboselii si la mentinerea vigilentei la locul de munca. Perfor-
manta de lucru devine constanta si lipsita de erori. Productivita-
tea imbunatatita este un alt beneficiu. Si mai este ceva observat
de clientii nostri: deja 90% dintre utilajele forestiere fabricate
n Joensuu sunt echipate cu IBC. lar IBC este, de asemenea, un
sistem pe care il vom imbunatati in continuare; de fapt, vom
introduce noi caracteristici in viitorul apropiat. Vom continua
sd investim Tn tehnologie si inovatii pentru a sustine productivi-
tatea si profitabilitatea clientilor nostri pentru intregul ciclu de
viata al utilajului.

Deci, la ce se refera cifra 26,4007 Este vorba de numarul
anual suplimentar de arbori pe care un utilaj echipat cu IBCl
poate procesa.






TEXT: MARIA LATOKARTANO, FOTOGRAFII: KARI MERIKANTO

Janne Junnonen a raspuns la telefon in

iulie. La celalalt capat era Sami Horkko de

la testarea produselor John Deere. Acesta
dorea sa afle daca Junnonen ar fi intere-

sat sa testeze un harvester 1070G echi-

pat cu un cap de recoltare H212 si IBC.

,»Am fost imediat interesat. Testasem utilajele
John Deere in trecut. Este interesant sa afli ce
apare nou pe piata - si, in acelasi timp, ai oca-
zia sa-ti exprimi parerea despre noile inovatii ”,
spune Junnonen.

Janne Junnonen detine compania forestiera
Lamerit Oy, infiintata in 1996. Recolteaza arbori
din zona de sud-est a Finlandei, aproape de
granita cu Rusia. Compania detine doua har-
vestere si patru forwardere. Daca se include si
subcontractantii, numarul utilajelor din flota
urca la opt. Toate utilajele proprii ale compa-
niei sunt marca John Deere.

1070G: putere suficienta pentru a
face fata si arborilor mai mari
Perioada de testare de sase saptamani con-
venitd cu Horkko a inceput in luna august. De
indata ce John Deere a adus harvesterul la
Lappeenranta, Junnonen a preluat utilajul pen-
tru un test.

1070G este cel mai mic model de harves-
ter produs de compania John Deere. Chiar daca
este un utilaj cu sase roti, este in mod clar mai
scurt, mai ingust si mai usor decat fratele sau
mai mare - 1170G -, agilitatea il face ideal pen-
tru rariri.




Cu toate acestea, clasificarea modelului
1070G ca un mic harvester pentru primele
rariri nu face dreptate utilajului. Acest lucru
a fost observat de Junnonen in timpul testu-
lui sau initial.

,Mai intdi am incercat utilajul 1070G la
rdrirea unei paduri de pini. Chiar daca har-
vesterul a fost conceput mai ales pentru pri-
mele rariri, acesta poate dobori si arbori mai
mari.”

H212: tot ce este necesar pentru
rariri

Daunele din timpul recoltarii reprezinta
intotdeauna un risc la rariri. Problema este
si mai pronuntata in padurile dense unde
spatiul de lucru si vizibilitatea sunt limitate.
Noul cap de recoltare H212 al companiei
John Deere a fost conceput pentru a rezolva
n special aceastd problema.

Dimensiunile capului H212 aduc agili-
tate deplasarii, chiar si in cazul rarilor dense.
Graiferul 2WD permite un pachet strans, iar
rolele care se deplaseaza lateral fac posibila
tdierea ramurilor fara efort, chiar si in cazul
trunchiurilor curbe.

,H212 are tot ce este necesar pentru
rariri. Este usor si ingust, alimentarea este
rapida iar ferastraul functioneaza bine ",
enumera Junnonen.

in proiectare au fost luate in conside-
rare productivitatea si siguranta operatoru-
lui. Tntretinerea zilnicd a capului de recoltare

,H212 are
tot ce este
necesar pentru

rariri.

H212 se poate realiza intr-o singura pozitie,
cu capul de recoltare ridicat.

»Toate accesoriile de gresare sunt
accesibile, iar strangerea si slabirea lantului
de ferastrau se poate realiza fara unelte.”

Odata ce te-ai obisnuit cu IBC, nu
mai vrei sa mai renunti la el

Punct de reper esential in tehnologia utilaje-
lor forestiere, Intelligent Boom Control (IBC),
al companiei John Deere, a fost lansat pen-
tru forwardere in 2013 si pentru primele
harvestere Th 2017. Acum este disponibil si
pentru utilajul 1070G.

Senzorii din sistemul inteligent de control
citesc pozitia capului de recoltare, iar algo-
ritmii ajusteaza traiectoria bratului, ajustan-
du-se automat pentru miscarea catre arbore
si sarcina din brat.

Amortizarea electronica a capatului bra-
tului lucreaza ca functia de inchidere usoara
a sertarelor unui dulap de bucatarie. Utila-
jul detecteazd automat cand bratul se apro-
pie de intinderea maxima si incetineste mis-
carea n avans. Functionarea devine mai
constanta si mai ling, si reduce stresul asu-
pra intregului brat. ,,Multi dintre cei care
s-au obisnuit cu IBC nu mai vor sa lucreze
fara el”

Cu 15 busteni mai mult pe ora
Recoltarea arborilor cu diametru mic este
adesea solicitanta pentru operator, deoa-
rece implica de obicei deplasarea capu-
lui harvesterului in arbore mai des decat in
cazul recoltarii pentru regenerare. 1BC faci-
liteazd munca operatorilor si le imbunata-
teste capacitatea de lucru.

Exista, de asemenea, o imbunatatire evi-




denta a productivitatii muncii.

,,Cu IBC, pot procesa in medie cu 10-15
busteni mai mult pe ora decat fara el”,
noteaza Junnonen.

Potrivit lui Timo Ylanen, viceprese-
dinte, Worldwide Forestry, Deere & Com-
pany, clientii au observat avantajele IBC
si acesta este instalat pe noua din zece
utilaje forestiere, la fabrica John Deere
Joensuu.

Noul material al geamurilor
imbunatateste siguranta
muncii
Cabina harvesterului trebuie sa protejeze
operatorul nu doar de cdderea ramuri-
lor, ci si de aschiile rezultate in urma tdie-
rii cu ferastraul. Tn acelasi timp, vizibilita-
tea trebuie sa fie, pe cat posibil, cat mai
neobstructionata. John Deere a introdus
geamuri conforme I1SO 21876 pentru uti-
lajele sale forestiere in martie 2020. Noile
geamuri din policarbonat sunt mai dura-
bile si au o capacitate imbunatatita de a
rezista substantelor chimice si fluidelor
de spalare. Si nu se zgarie usor.

Geamul din fata al cabinei rotative
si geamul din spate al cabinei fixe ale
forwarderului sunt cu aproape 50% mai
groase decat fnainte.

in timpul derulrii testului, noul
material al geamului s-a dovedit promi-
tdtor. Se pare cd materialul mai gros a
Tmbunatatit si mai mult izolarea fonicd a
cabinei ", spune Junnonen.

Note mari pentru cooperare
Junnonen aplauda excelenta cooperare
cu compania John Deere.

,Colaborarea a fost foarte buna - am
primit tot ajutorul de care aveam nevoie.

Apreciez foarte mult durabilitatea
utilajelor John Deere. Nu poti reusi in
aceastd afacere fara utilaje fiabile.”

Lamerit Oy

Director executiv:

Janne Junnonen

An de infiintare: 1996
Domeniu de actvitate:
Exploatare forestierd

Cifra de afaceri: 812.000 Euro
(2019)

Angajati: 7




Aveti o problema?
Sunati la Lauri Autio

1ltima vreme, Lauri Autio
ompania John Deere a
birou mai mult decat
ar fi dorit. Padureaiil
a. La fel si clientii.

TEXT: RISTO PAKARINEN, FOTOGRAFII: JONAS RATHERMANN

Ar fi usor sa-l caracterizam pe Lauri Autio, expert tehnic de
teren al companiei John Deere, ca un fel de supererou, dar el
spune ca este doar un om care vrea sa invete mai multe si sa
ajute clientii.
,Sper ca atunci cand ma duc acasa dupa ce am vizi-
tat un client, sa ma simt ca un erou”, spune el.
Autio este persoana care primeste apelul telefonic atunci
cand apare o problema cu un harvester sau un forwarder si
cand este necesarad o solutionare competenta a problemelor.
,Rolul meu este unul foarte practic, lucrez cu clientii nostri
si cu personalul de service al dealerilor nostri, cautand solu-
tii la problemele lor sau ajutand la montarea unor noi dispo-
zitive.”

Clienti din intreaga lume

Domeniul de responsabilitate al lui Autio se intinde din
Europa pana in America Latind si acopera Germania, Austria,
Elvetia, Polonia, Republica Ceha, Belgia, Olanda, Regatul Unit,
Irlanda, Balcanii si America de Sud. Tnainte de izbucnirea pan-
demiei COVID-19, Autio, cu sediul la Frankfurt, isi petrecea
cea mai mare parte a timpului pe drumuri, traversand Europa
si alte zone ale lumii, raspunzand apelulilor clientilor. ,Nu sta-
team prea mult pe acasd, porneam la drum dimineata, ma
indreptam spre padure sau catre un atelier si apoi ma intal-
neam cu clientul. Apoi imi petreceam ziua lucrand la pro-
blema lor si speram sa o rezolv. Dacd nu, luam notite si reve-
neam la ea a doua zi ”, explica el.

Tn aceste zile, Autio isi petrece mai mult timp la birou
decat pe teren, chiar daca caldtoreste in continuare in Ger-
mania, unde gandacul european de scoartd de molid tine
ocupati proprietarii de paduri si companiile forestiere.

»Tehnologia moderna imi faciliteaza sprijinirea clientilor
nostri chiar si atunci cand sunt la birou. Majoritatea utilaje-
lor forestiere de pe teren imi pot transfera date in ambele
sensuri si, desigur, am acumulat suficienta experientd de-a
lungul anilor pentru a putea oferi sfaturi si la telefon ”, mai
spune el.



O industrie care schimba jocul

Tn urmé cu aproape douizeci de ani, Autio a
absolvit un colegiu tehnic cu o specialitate in
silvicultura si a obtinut un loc de munca ca
operator de harvester. Dupa un timp, a ince-
put sd caute provocari mai mari si a fost trans-
ferat in domeniul sectorului service, in cali-
tate de antreprenor care lucreaza in Finlanda
si Germania.

,in timp ce cdutam o noud provocare, am
avut ocazia sa ma alatur echipei de asistenta
tehnica pentru produsele John Deere. Asta a
fost acum sase ani ”, spune el. Autio remarca
faptul ca, privind napoi, harvesterele din cari-
era sa timpurie arata aproape primitiv in com-
paratie cu utilajele de Tnalta tehnologie de
astazi.

,Cand eram la
scoald, am lucrat
pe harvesterele
de la sfarsitul
anilor 1990
si, desi
aces-
tea

faceau parte din clasa superioara la acea
vreme, nu sunt comparabile cu harveste-

rele moderne de azi. Munca operatorului era,
de asemenea, diferita, intr-un fel mai sim-

pla. Operatorului nu i se cerea sa stie la fel de
multe ca astazi, dar, pe de altd parte, nu exista
nici automatizare sau alt sprijin tehnologic ”,
spune el.

imi place sa vin cu solutii la problemele cli-
entilor si sa aplic tehnologie avansata pen-
tru ei.

Ajung chiar sa fac parte din echipa de dez-
voltare a produselor noastre, ceea ce imi ofera
satisfactii. imi place sa cred ca pot contribui in
mod propriu la dezvoltarea industriei ”, spune
el.

Si cu sigurantd industria avanseaza
rapid.
,Controlul inteligent al bratului
(IBC) schimba jocul.

Hartile TimberMatic si Timber-
Manager sunt alte exemple ale
modului n care automatizarea si

datele sunt utilizate in zilele noas-
tre. As spune ca cele mai mari trei
inovatii in cea ce priveste forwar-
derele le-au reprezentat cabina
rotativa, IBC si hartile Timber-
Matic.”

Calitatea este excelenta

Aceasta curiozitate si dorinta de a invata mai
multe au facut ca Autio sa evolueze pe parcur-
sul vietii sale profesionale.

Trebuie sa cautati Tn mod activ informatii si,
desigur, avem o echipa excelenta la John Deere,
iar discutiile si comunicdrile noastre interne ma
ajuta sa fiu la curent cu evolutiile tehnice. Tre-
buie doar sa imbratisezi lucruri noi si sa nu te
temi de ele ”, subliniaza Autio.

Ca parte a echipei post vanzari a lui John
Deere, Autio se afla intr-o pozitie perfecta pen-
tru a vedea ce se intampla in linia intai a aces-
tei industrii.

,Sarcina noastra este sa ne asiguram ca cli-
entul continua sa fie multumit de noi. Suntem
foarte orientati spre client si sunt foarte mandru
ca stau n spatele marcii noastre. Stiu ca costu-
rile ciclului de viata si calitatea produselor noas-
tre sunt de prima clasa si avem o multime de
clienti fideli care pot demonstra acest lucru ”,
adauga el.

,Pentru mine, nu conteaza daca utilajul este
vechi sau nou, fac tot posibilul sd rezolv pro-
blema si ne asiguram ca utilajele continua sa fie
productive pe tot parcursul ciclului lor de viata”,
concluzioneaza acesta.
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Timo Ylanen a fost numit VP Forestry
Worldwide in cadrul John Deere din
luna august 2020.In noua sa functie,
este responsabil pentru toate afacerile
companiei Deere pentru utilajele
forestiere si echipamentele Waratah, la
* nivel global. De asemenea, este membru
al echipei de conducere Construction
& Forestry. Am vorbit cu Timo pentru a
afla cum conduce el John Deere Forestry
pentru a aduce valoare clientilor din
intreaga lume.

TEXT: THOMAS FREUNDLICH FOTOGRAFII: LAURA VESA

imo Ylanen lucreaza cu utilajele
forestiere de aproape 30 de ani.
Este licentiat in silvicultura si admi-
nistrarea afacerilor si a fost propri-
etar de padure toata viata. ,,Padu-
rile sunt un loc foarte real pentru mine, avand
n vedere ca nu doar am lucrat mult timp in
industrie, dar mi-am si petrecut timpul in
padure, incd din copildrie”, spune Timo.
nainte de noua sa desemnare in calitate de
VP Worldwide Forestry, Timo a fost responsa-
bil pentru activitatea forestiera a companiei
John Deere in Europa. Un accent cheie pen-
tru el 1l reprezinta implementarea noii viziuni
Smart Industrial a companiei Deere si modelul
de operare, intr-o echipa globala formata din
aproximativ 1.500 de profesionisti din 15 tari.
,Strategia noastra Smart Industrial se con-
centreaza pe sistemele noastre de productie
sau pe modul in care putem aduce o valoare
maxima clientilor nostri, cu produse care sunt
mai conectate si mai inteligente ca niciodata”,
spune Timo. "In acelasi timp, ne consolidam
multitudinea tehnologica de hardware, sof-
tware si analize de date, gestionand totodata
mai eficient ciclul de viatd complet al produse-
lor noastre. Toate acestea sunt modalitati de a
creste productivitatea si sustenabilitatea ope-
ratiunilor clientilor nostri."



Padurea trece la digital

Din pozitia sa la compania Deere, Timo are o
privire de ansamblu unicd asupra prezentului
si viitorului intregii industrii forestiere. Noile
solutii digitale sporesc productivitatea ope-
ratiunilor forestiere, facilitdnd in acelasi timp
munca zilnicd a clientilor, facand-o mai usoara
ca niciodata.

»Solutiile inteligente, cum ar fi hdrtile Tim-
berMatic ™ si TimberManager ™ ale compa-
niei Deere, fac munca zilnicd a operatorilor de
utilaje forestiere si a antreprenorilor foresti-
eri mult mai usoara”, observa Timo. ,,Cu date
precise in timp real, despre operatiunile fores-
tiere, toate partile interesate au o vizibilitate
deplina asupra muncii si pot optimiza pentru
a obtine eficienta si competitivitate maxima.
Este mult mai usor sa dirijati munca pe situl de
exploatare atunci cand puteti utiliza telefonul
inteligent sau tableta pentru a vedea situatia

- pand la pozitia fiecaruia si tipul fiecarui bus-
tean individual."

Timo vede istoria conducerii tehnice a compa-
niei Deere ca pe o platforma excelentd pe care
sa construiesti urmatoarea generatie de solutii
inovatoare. ,Toate elementele sunt prezente.
Ne-am concentrat cu adevarat pe calitatea
productiei si fiabilitatea utilajelor in ultimii ani
si investim puternic in noi tehnologii. Cu solu-
tii forestiere inteligente si analizele de date,
putem oferi un avantaj cuantificabil clientilor
nostri - iar ei sunt capabili sd vada si sa veri-
fice imediat rezultatele pentru propria lor afa-
cere. Si, desigur, in cele din urma, cei mai buni
angajati ai nostri sunt cei care fac ca totul sa se
intdample."

Adaptarea la provocari

Criza COVID-19 si incertitudinea financiara glo-
bald au adus provocdri semnificative in fiecare
domeniu al industriei. Incepand cu priméavara
anului 2020, compania John Deere s-a miscat
rapid pentru a raspunde pandemiei. Sanatatea
si siguranta angajatilor si a clientilor au fost
centrale in fiecare moment.

»Bineinteles cd situatia a fost durd, dar
ne-am adaptat si am facut cateva miscari deci-
sive pentru a asigura atat siguranta, cat si
functionarea neintrerupta a lantului nostru de
aprovizionare”, spune Timo. , Obiectivul nostru
este ca venirea zilnica la serviciu, la compania
Deere, sa fie mai sigura decat mersul la super-
marketul local si cred cd am reusit cu adeva-
rat acest lucru. Tn primele luni ale crizei, am
avut cateva probleme legate de lantul de apro-
vizionare, dar toate acestea au fost rezolvate
si acum suntem bine aprovizionati cu materia-
lele si componentele noastre."

Timo observa ca situatia cu virusului Corona

a afectat intr-o oarecare masura afacerea com-
paniei Deere, dar portofoliul de comenzi al
companiei raimane unul solid. ,in America

de Nord, am avut o mica scadere in volumul
comenzilor in comparatie cu Europa, dar in
ultimele luni piata si-a revenit."

Planificarea unui viitor verde

n anii urmatori, Timo se asteapta ca industria
forestiera sa ramana o piata in continua cres-
tere activa, in ciuda incertitudinilor pe termen
scurt si mediu din economia mondiala. Criza
COVID-19 si saltul spre digitalizare au acce-
lerat scaderea cererii de hartie pentru hartie
de ziar, dar pietele pentru cherestea si carton
sunt in continua crestere.

Tn multe parti ale lumii, produsele fores-
tiere reprezinta o alternativa mai durabild la
materialele de constructie pe baza de otel si
beton. Cererea de celuloza ramane puternica,
pe masurd ce noile produse pe baza de car-
ton castiga teren pe diferite piete, iar cartonul
inlocuieste din ce in ce mai mult materialele
plastice din ambalaje.

»Daca privim Tn perspectiva urmdtorilor 20
sau 30 de ani, exista toate motivele pentru a
ne astepta ca industria forestiera sa ramana un
motor puternic al cresterii financiare”, spune
Timo. ,Silvicultura este, prin definitie, o indus-
trie care opereaza cu resurse regenerabile, iar
sustenabilitatea va creste in importanta doar
n deceniile viitoare. Tn acelasi timp, cresterea
nivelului de trai in multe piete in curs de dez-
voltare va continua sd stimuleze cererea de
materiale de ambalare, hartie satinata si alte
produse pe baza de lemn. Operatiunile com-
paniei John Deere depind de perspectivele
industriei forestiere si suntem intr-o pozitie

excelentd pentru a continua sa aducem calea

n propria noastra zona de afaceri."

Crestem impreuna

Tn munca sa de zi cu zi, Timo giseste cea mai
mare inspiratie in baza globala de clienti ai
companiei Deere. "Proprietarii si operato-

rii utilajelor forestiere cu care imi ocup tim-
pul sunt intotdeauna foarte interesanti. Singu-
rul meu regret este c3, in functia mea actualg,
nu ajung sa ma intalnesc cu clientii nostri atat
de des cat as vrea. Dar una peste alta, este o
munca pasionanta. Lucrul cu o echipad fantas-
ticd, tehnologia de ultima generatie si o afa-
cere solida la nivel mondial reprezinta o com-
binatie inspiratoare pentru toatd lumea din
organizatia noastrd. De asemenea, imi place
foarte mult faptul ca in cadrul companiei John
Deere am ocazia sa fiu intr-o un loc de munca
care se bazeaza pe resurse naturale durabile si
regenerabile."

Tn ciuda cerintelor slujbei sale, Timo isi face
nsa timp sa faca si o parte din munca de ges-
tionare a propriilor paduri. "M-am ocupat de
plantarea, sortarea si curatarea padurii tinere
toata viata mea. Pe langa petrecerea timpului
cu familia si prietenii, lucrul in padure repre-
zinta una dintre modalitatile mele preferate
de relaxare. Si este minunat pentru a ma men-
tine in formal"

Tn cele din urma, munca lui Timo se refer3
la sustinerea nevoilor de afaceri ale clientilor.
"La fiecare decizie luata in cadrul John Deere,
incepem prin a analiza cum este cel mai bine
pentru client. Ca si companie, credem cu tdrie
cd, daca realizam acest lucru in mod constant,
prin tot ceea ce facem, atunci succesul va veni
si pentru compania noastra."
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Tommi Vepsalainen se afla in cabina modelului
1010G in aproape fiecare seara. Rezidentul din
Tohmajarvi a acumulat deja peste 4.000 de ore cu

forwarderul.

TEXT SIIMAGINI: JASKA POIKONEN

Utilajele companiei de exploatare forestiera Vepsalai-

sen Metsdkoneyhtié — un harveste_r 1170G si un forwarder
1010G - sunt in plina desfasurare in Tohmajarvi, in regiu-
nea Carelia de Nord din Finlanda. Peisajul forestier din Toh- :
majarvi este maiestuos si accidentat.

1010G preia bustenii, taiati abil de harvester, ii incarca in
spatiul de incircare si manevreaza fara niciun efort intreaga
fncdrcdtura din padure pentru a o transporta in zona de
depozitare. Utilajul are o capacitate de incarcare de 11 tone
si transporta aproximativ 10.000 kg de busteni.

Astazi, Tommi si varul sdu sunt in padure in acelasi timp.
Tommi lucreaza de obicei seara si noptile, iar Jarmo lucreazs
ziua. Utilajele companiei Veps.‘éiléinenfunctioneazé astfel
aproape in permanenta.

. in.aceastd fasie ingust3 de padure, e posibil s3 vezi un
urs sau un lup d_in.'w??‘ Cu siguranta este o priveliste uimi-
toare noaptea ”, sf)ﬁq ommi.

aba bine facuta reprezinta avantajul
competitiv al micii companii.
Parintele familiei, Kyosti Vepsalainen, I:@ adus'ie fiul lui
Tommi, liro, sa urmareasca lucrarile de ’céie[e. yosti a infiin-
tat compania impreuna cu fratii sai, Teuvo si Kéijo, Tn urma
cu aproape 50 de ani: acestia exploateaza padurea dinf1974.
Istoria cglg,u;,daué’éorﬁpanii, Vepsaldinen si John Degg&;
cepe inca din timpul operatiunilor cand functionau utilasss
jele Lokomo si Timberjack, predecesoarele utilajelor
John Deere. Astazi opereaza trei utilaje: doua harvestere si
un forwarder. Ceasmai-mare parte alucsrilor pe care o fac
cei din compania Vepsaldinen este reprezentata de rariri.
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»Am incercat sd ne mentinem pe noi si pe
alti 1 sau 2 oameni angajati si am reusit sa
facem acest lucru”, spune Tommi. O compa-
nie mica nu concureaza cu volumul sau pre-
tul; cheia este reprezentata de o manopera
buna si un client multumit.

,Lucrarea trebuie facuta bine, astfel incat
proprietarii de paduri sa va solicite sd va
intoarceti. Pentru noi este o chestiune de
mandrie si o sursa de trai.”

Solutionarea provocarilor prin
expertiza si utilaje adecvate

Cele mai distincte provocari actuale pentru
exploatarea forestierd sunt schimbarile din
sezonul de iarna. Nu ne mai putem baza pe o
iarna rece, cu pamantul inghetat - nici macar
n estul Finlandei. Tommi observa cd au exis-
tat mai multe ierni proaste la rand.

n iernile blande, drumurile forestiere nu
ingheatd si este dificil sa ajungi la standurile
mocirloase. Dupa cum spune Tommi, devine
o lupta cu noroiul. Adesea, iarna este cea mai
aglomerata perioada pentru operatorii fores-
tieri.

,Utilajele trebuie sa fie suficient de mici si
suficient de usoare pentru noi, astfel incat sa
putem ramane in afaceri indiferent de condi-
tiile de iarna.”

Senilele portante din fata si din spate ale
utilajului 1010G Vepsaldinen ajuta la depasi-
rea provocarilor tipice de exploatare foresti-
erd in padurile noroioase - capacitatea por-
tanta redusa si afundarea. Au fost folosite si
n aceasta vara pentru a crea linii de santuri
prin mocirla.

,Cu siguranta a disparut o buna parte din
noroi, dar aluneca. A fost singura cale.”

Harvesterul si forwarderul
formeaza e echipa buna

Utilajele companiei Vepsaldinen, 1170G si
1010G, sunt ambele cu 8 roti. Tommi spune
ca acest lucru are mari avantaje atunci cand
lucreaza in tandem.

Atunci cand un harvester cu 8 roti se
deplasaeaza in fatd, diferenta fata de un utilaj
cu 6 roti este ca rotile din spate nu lasa urme
inutile unde apa s-ar putea colecta in tere-
nul moale.

,Suprafata ramane relativ netedd, asa ca
bustenii pot fi colectati cu acest forwarder cu
sasiu lung, fara a lasa urme adanci", spune
Tommi.

Un teren denivelat necesita un
utilaj agil

Cand Tommi enumera cele mai importante
caracteristici ale utilajului 1010G pentru pro-
priile sale lucrari, se disting cu usurinta cateva
caracteristici: greutatea scazuta a utilajului,
manevrabilitatea buna pe terenuri dificile si
agilitatea acestuia.

Greutatea redusa a utilajului 1010G
fnseamna o presiune scazuta la sol si capaci-
tatea de a lucra chiar si in conditii mai dificile.
1010G cu 8 roti cantdreste 16.600 kg. Greuta-
tea celei mai usoare versiuni - cu opt roti mai
mici - este de doar 14.700 kg.

O garda la sol buna, combinatd cu consola
scurta frontald a sasiului, este ideala pentru a
face utilajul usor manevrabil pe terenuri difi-

,CUIBC,
operatorul

este mai putin
stresat. Bratul se
misca ca un vis."

cile, cum ar fi zonele stancoase.

,Nu se inclind Tnainte si Tnapoi prin padure.
Rotile mari nu lovesc fiecare denivelare
din pamant. Trecerea peste butuci si pietre
este ling, iar utilajul are abilitate la urcare ”,
rezuma Tommi.

Ampatamentul scurt contribuie la agilitate.
Micsoreaza raza de virare. Deci nu e nevoie
de suprafete mari de intersectie, de sase
metri; cei patru metri sunt suficienti. Optiu-
nile ampatamentului pentru 1010G pot fi de
4400 mm, 4800 mm sau 5200 mm.

IBC reduce stresul operatorului,
iar hartile TimberMatic aduc un
spor de eficienta
Utilajele Vepsaldinens utilizeaza, de aseme-
nea, Controlul inteligent al bratului (IBC), o
optiune disponibild cu bratul CF5. Potrivit lui
Tommi, acesta usureaza semnificativ munca
si reduce stresul, pentru alte operatiuni.

,,Cu IBC, operatorul este mai putin stresat.
Va puteti gandi la alte lucruri, in afara de mis-
carile bratului. Bratul se misca ca un vis.”
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Tommi demonstreaza precizia bratu-
lui folosind greiferul pentru a ridica o rada-
cina ce a ramas blocatd in drum. Cu o pre-
cizie centimetrica. Software-ul pentru harti
reprezinta, de asemenea, o parte esentiala
a muncii pentru cei de la Vepsaldinens.

,Raririle reprezinta 95% din munca noas-
tra. Cand harta va arata rutele de exploa-

inutile. Si indica, de asemenea, volumul
bustenilor.”

Tommi nu ar mai lua un utilaj farad cabina
rotativa cu autonivelare. Pe terenuri cu
denivelari, reduce tensiunea in coloana
vertebrald si imbundtateste semnificativ
confortul operatorului.

Service si utilaje fiabile

Vepsaladisen Metsdkoneyhti6 a fost un cli-
ent al companiei John Deere incd de la
inceput. Tommi spune cd apreciaza intreti-
nerea usoara, disponibilitatea rapida a pie-
selor de schimb si accesibilitatea.

»Puteti obtine piesele de schimb de la
doar 60 de kilometri distantd; unele sunt
trimise prin service-ul local, pana la usa din
fata. in plus, de-a lungul anilor mai aveti
nevoie si lucruri minore, deci uneori puteti
chiar sa faceti service-ul de baza pe cont
propriu ”, spune Tommi.

n baza experientei lui Tommi, oame-

ﬂ‘ﬁ-, ; nii companiei John Deere sunt foarte usor
Jire, fiul lui Tommi, impreuhad.cu % | accesibili.
~ bunicul sau, Kydsti Ve 's&léiinen'ﬁ De exemplu, puteti primi rdspunsul la o
ViZitww-de o alta_re.l I?'Fu intrebare chiar in acceasi seara, prin What-
L f}.‘%_r’:& 3 sApp.
. WA Si, desigur, principalul motiv al satisfac-
L A tiei este cd utilajele s-au dovedit a fi fiabile
¥ ﬁ ¥ ! - deceniu dupa deceniu.

¥:+#I'""_, 4 ,De ce sa schimbi ceva cand acel ceva e
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Noile geamuri din policarbonat RENCRAFT®
Super Hard Coat (ECE 43R LEVEL L) sunt acum
caracteristici standard pe utilajele forestiere
John Deere si indeplinesc standardul 1ISO21876,
care a intrat in vigoare in septembrie 2020.

Noile geamuri rezistda mai bine la uzura
exterioard. Rezistenta la zgarieturi a geamurilor
si capacitatea de a rezista substantelor chimice
si solutiilor de curatare sunt semnificativ
imbunétatite. Tn plus, geamul din fat4 al cabinei
rotative si geamul din spate al cabinei fixe ale
forwarderului sunt acum cu aproape 50% mai
groase decat Tnainte. Materialul mai gros ofera
o izolare fonicd mai buna, facand astfel din
cabina un mediu de lucru si mai linistit.

,Schimbarea materialului
pentru geamuri nu are
impact asupra costurilor
pentru clienti,”

Niko Solopuro, Director
de Marketing de Produs,
Forwardere & Automatizare

Calitatea optica a noilor geamuri este
excelentd. Noua acoperire durabila se
realizeaza deja din timpul procesului de
fabricatie, eliminand necesitatea unei acoperiri
separate care provoaca unele distorsiuni
minore.

,Schimbarea materialului pentru geamuri
nu are impact asupra costurilor pentru clienti.
Geamurile pot fi, de asemenea, adaptate la
toate cele mai noi modele care au cabine
rotative si de nivelare sau fixe ”, explica Niko
Solopuro, Director de Marketing de Produs,
Forwardere & Automatizare. m




Contractul de service

aduce beneficii pe termen lung pentru
compania forestiera irlandeza

TEXT: PAUL GOLDEN, FOTOGRAFII: JOHN DEERE

intr-o industrie in care disponibilitatea utilajelor este primordiala si intre-
tinerea lor trebuie planificata cu atentie, contractul de service al companiei
John Deere ii ofera companiei PM Processing un avantaj competitiv.

L

Cu sediul in Enniskillen, in Irlanda
de Nord, PM Processing este o
companie de exploatare forestiera
de familie, cu servicii complete,
care ofera servicii forestiere com-
plete, din padure pana in fabrica,
n toatd Irlanda. Compania a fost
fondata in 1989 de Pat McManus,
care acum conduce afacerea cu fiii
sdi, Martin si Paul si fiica Patricia.

Compania detine trei harves-
tere John Deere - doua 1470G
si un 1470E — si trei forwardere,
1510G, un 1510E, si un 1210E.

,Am utilizat si alte marci, dar John Deere fsi
imbunatateste constant utilajele, acesta fiind
unul dintre motivele pentru care am cumpa-
rat cinci in ultimii sase ani”, spune McManus. ,,in
plus, nivelul serviciilor furnizate de toate elemen-
tele echipei John Deere, de la vanzari si piese de
schimb, pana la tehnicienii de service si departa-
mentul de contabilitate este unul excelent.”

Raportul calitate-pret
PM Processing a incheiat contractul de ser-
vice TimberCare ™ pentru toate utilajele sale si
McManus spune cd oferd o calitate extraordi-
nara pentru pretul platit, precum si ca se asigura
ca defectiunile majore si defectiunile costisitoare
sunt minimizate prin intretinerea proactiva.
,Fiabilitatea, disponibilitatea pieselor de
schimb si service-ul sunt factorii cheie pentru noi
atunci cand decidem sa cumpdram un utilaj si
TimberCare inseamna ca nu trebuie sa ne facem

griji cu privire la plati ascunse sau
costurile neasteptate”, spune el.
,Serviciile sunt efectuate
la fata locului, iar procesul de
comanda al pieselor de schimb
este foarte eficient. Daca coman-
dam o piesa de la compania
John Deere Forestry din Wicklow
[Irlanda], aceasta este disponi-
bila, chiar a doua zi, din depo-
zitul nostru local de curierat,
ceea ce scade foarte mult tim-
pul de nefunctionare. Compa-
nia ofera, de asemenea, consiliere exceptionala
privind defectiunile si asistenta pentru depanare
prin telefon.”

O relatie excelenta
Beneficiile contractului de service pot fi apreciate
pe toatd durata de viata a utilajelor.

PM Processing intentioneaza sa-si moderni-
zeze cel mai vechi harvester - care se apropie
de 19.000 de ore de functionare - anul viitor, iar
McManus atribuie valoarea sa mare reziduala ca
rezultat al intretinerii de care a avut parte.

,Este o placere sa lucrez cu utilajele John
Deere”, adauga el. ,Utilajele au toate caracteris-
ticile necesare pentru a se asigura ca operato-
rul poate lucra cat mai confortabil si, prin urmare,
cat mai eficient posibil. Am dezvoltat o rela-
tie excelenta de-a lungul a peste doua decenii si
asteptam cu nerdbdare viitoarele inovatii pe care
compania John Deere le va aduce industriei.” m
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Tapiolan Kone Oy a avut doi operatori care . )
au testat noul cap de recoltare H424, atat
pentru rariri, cat si pe siturile de regenerare.

Operatorul experimentat, cu 30 de ani de ’
experienta in industrie a fost, de asemenea, b
impresionat de redirectionarea furtunurilor. ’

J

TEXT: MARIA LATOKARTANO, FOTOGRAFII: KARI MERIKANTO
B
urtunurile au reprezentat primul lucru al capului de recoltare
H424 care i-au atras atentia lui Teemu Suvela. Fusesera redi-
rectionate intr-un mod diferit, in comparatie cu H414, pe care
Suvela il folosise Tnainte.

,La prima vedere, capul de recoltare al harvesterului are un design
Tmbunatatit in comparatie cu predecesorul sau. Cu noua rutare,
parea ca durabilitatea furtunurilor nu ar trebui sa mai reprezinte o
problema ”, spune Teemu Suvela.

Tapiolan Kone Oy, care exploateaza pddurile in regiunile Savo de
Nord si de Sud, a incercat in luna octombrie, capul de recoltare H424
de ultima ord al companiei John Deere. Alaturi de Teemu Suvela,
Mika Suvela a lucrat si el cu capul harvesterului. De-a lungul carierei
sale, are experienta cu 15 capete diferite ale harvesterelor
John Deere.

,Existd, de obicei, o caracteristica a capului de recoltare care
ncepe sa te enerveze. Nu a fost nimic enervant la H424 ”, spune Mika
Suvela.

Mika Suvela spune ca initial i-a starnit interesul pentru H424, in
mod special, reproiectarea traseului furtunului.

,Cineva mi-a trimis o poza cu capul harvesterului si a trebuit sa
maresc rezolutia pentru a vedea cum sunt furtunurile. Acum sunt asa
cum ar trebui sa fie.”

" Ideal pentru standurile de regenerare
Compania John Deere a pus pe piata capul de recoltat H424 in
toamna anului 2020. Ideal pentru rarirea tarzie si standurile de rege-
nerare, capul de recoltat il inlocuieste pe predecesorul sau, H414. In
comparatie cu predecesorul sau, H424 are un unghi de inclinare mai
mare spre spate si o noua plasare a cutitelor de degajare din spate.
Aceste modificari faciliteaza lucrul pe pante si la manipularea trun-
chiurilor strambe. Tn plus, amplasarea cutitelor de degajare imbuna-
tateste precizia cutitului de marcare a culorilor.

Teemu si Mika Suvela au testat capul harvesterului in ambele stan-
duri de regenerare si rariri, iar experientele au fost unele pozitive.

i ,Capul de recoltare are un cuplu ridicat si poate alimenta trunchiu-

_ o tare - rile in mod constant si cu forta. Uneori, problema cu capul de recol-

tat este cd vrea sa se incline, mai ales atunci cand alimenteaza trun-

dkplune de un . chiuri mari, ceea ce face ca rola de mdsurare sa se roteasca in gol si

sa intervina asupra acuratetei tdierii. Lucrarea este mai precisa cu
cu plu'mare‘s" H424 ", apreciaza Teemu Suvela.
Mika Suvela observa ca cuplul capului de recoltat este puternic, in
allmentarea cu special in standurile de regenerare cu arbori mari.

x busteni se face
m mod constant ol T
Inlocuirea lantului este mai usoara

A
SI cu forta ' Capul H424 este echipat cu noua unitate de tdiere SuperCut 100S.
Unitatea de tensionare a lantului de ultima generatie a unitatii de
~ Teemu Stivela.

tdiere, tensionarea automata a lantului si blocarea mecanica a barei ii

Jintr-o padure de molizi de 600 de litri, am produs cu 10 metri cubi
mai mult intr-o ora cu H424 decat cu H413”, spune Mika Suvela.




conferd o eficienta si fiabilitate suplimentare.
,Bara lunga 1i reduce vibratia si este mai usor
sa Inlocuiti lantul, deoarece bara nu mai tre-
buie Tmpinsa Tn arc”, explica Mika Suvela.
Proiectantul a luat in considerare si intretine-
rea capului de recoltare, care este una con-
venabild si usor de realizat, fard schimbarea
pozitiei.

Intrigat de ,,marca Deere”
Proprietarul companiei Tapiolan Kone, Jarmo
Suvela, raspunde la telefon undeva in regi-
unea Suonenjoki. El intentionase sa vina pe
situl Kerkonkoski pentru al urmari pe fiul sdu
Teemu procesand jurnalele cu H424, dar a
existat o schimbare de planuri atunci cand
patru

utilaje ale companiei trebuiau sa fie rapid
mutate pe noile situri de lucru.

Jarmo Suvela spune ca se gandeste de mult
sd cumpere un nou harvester.

,Am vrut sa incerc marca Deere, asa cd am

intrebat daca ar exista o astfel de posibilitate.”

Herkko Saukkomaa, directorul de van-
zari pentru Finlanda Centrala al companiei
John Deere din district, a organizat rapid tes-
tarea harvesterului 1170G cu capul de recol-
tare H424.

,Zona noastra de operare s-a extins din
vard; noua zona implica rarirea si tdierea la ras
a unor parcele. Va fi interesant sa vedem cum
se descurcd noul cap de recoltare in cazul bus-
tenilor mai mari.”

Industria forestiera este ciclica si se carac-
terizeaza prin suisuri si coborasuri succesive.
Cresterile si scaderile se reflecta prin volume
variate de exploatare, de asemenea, prin
recoltarea bustenilor, astfel incat noile investi-
tii trebuie planificate cu atentie. Jarmo Suvela
apreciaza service-ul de incredere al companiei
John Deere. ,,Avem un contract de service cu
compania John Deere Forestry, iar tehnicianul
de service este foarte receptiv si ne ofera sfa-
turi bune.”

H424 este “un performer excelent”
n aceste zile, in calitate de director al Tapio-
lan Kone, Jarmo Suvela mai are rareori timp sa
treaci la operarea unui harvester. in ceea ce
priveste capul H424, spune ca are incredere n
evaluarile lui Teemu si Mika Suvela.

Deci, ce parere au avut despre capul H424?

,H424 este un cap robust de recoltare,
ideal pentru harvesterele de dimensiuni medii
si mai mari. Personal, am putut vedea cum
ceea ce rezulta din capului harevsterul este
apreciaza Teemu Suvela.

Mika Suvela, care lucreaza in exploata-
rile forestiere de 30 de de ani, doar cu utilaje
John Deere, ofera o evaluare clard: H424 este
,»un performer excelent”.

,H424 este un cap de recoltare bun, atat
pentru un contractor cu un singur utilaj, cat si
pentru cei a caror exploatare inclind mai mult
spre tdierile de regenerare.”

: R
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- Tnfiintar"e:_Tapiol_aﬁ Kone Oy a fost infiintatd in
¥ 1977 de bunicul lui Teemu Suvela; Jouko Suvela.
““Suvelawouka Suvela incepuse exploatarea
" foréstiers.la sfarsitul anilor 1960,
' '.:Aﬁgajat,if_Tnjur de 15 persoane.
: FIQ-té._d__e utilajes4 hatyestere si 5 forwardere.
“BrandulJohn Deere: harvestere 11706 si 1170E,
forwardere*1510E, 1210E si 1110E.
Zohade operare: Compania exploateaza lemnul
in.regiunea Savo de Nord si de Sud.
Recolta anuali: 250,000-300,000 m?3.
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RH Techniek I|vreazaun utilaj John Deere 1110G catre companla Meulenduks De Ia stanga Renzo Hebbl
‘Antoon Meulendljks si Mathijs Meulendijks. : 3 =

- '..'c.mhi__t_a Schepens, Hugo Akkermans,

Hencon Forestry investeste in service-ul pentru clienti

Hencon Forestry a angajat
cinci noi specialisti in
atelierul sau, aducand nu-
marul total al tehnicienilor
de service la zece. In plus,
au fost recrutati un Director
de Piese de Schimb si un
asociat pentru Asistenta
Tehnica.

N\

n primul rand, compania Hencon Forestry

I este un partener pentru clientii sai. ,Sun-
tem prezenti pentru clientii nostri si dupa

o achizitie de utilaje. Evident, cumpararea si
vanzarea utilajului potrivit, de Tnalta calitate,
care indeplineste aplicatiile specifice ale cli-

entilor nostri, este importantd, dar un service
bun este esential, deoarece orice perioade de
nefunctionare care opresc operatiunile sunt
intotdeauna cu costuri foarte mari ", explica
Dirk-Jan Winkelhorst, director general al com-
paniei Hencon Forestry.

Acest lucru le va permite celor de la Hen-
con Forestry sa continue sa furnizeze clien-
tilor lor internationali AXSEL, precum si cli-
entilor John Deere Forestry din Olanda si din
anumite zone din Germania, acelasi service
pentru care compania Hencon Forestry este
recunoscuta.

"Colaborare stransa cu RH
Techniek"

O alta evolutie pozitiva o reprezinta cola-
borarea mai stransa cu compania RH Tech-

Noul dealer din Danemarca

John Deere Forestry este
mandru sa-i prezinte pe cei
din compania Skovteknik
DK, ca noul dealer autorizat
in Danemarca.

ompania Skovteknik DK, situatd in Fre-
Cderikshavn, Danemarca, este van-

zdtor si furnizor service pentru John
Deere Forestry AB din Suedia, inca din 2002.

Tn octombrie 2020, Skovteknik DK a devenit
dealer independent pentru utilajele forestiere
John Deere din Danemarca.

Skovteknik DK dispune de un service pen-
tru clienti, cu piese de schimb si locatii de
intretinere a utilajelor in Fredrikshavn, Vinde-
rup si Randers. Tn plus, Skovteknik DK are un
furnizor de service in Soré. ,Locatiile noas-
tre de service pentru clienti sunt bine poziti-
onate pentru a servi clientii nostri danezi. lar

niek (cunoscuta anterior ca Van de Gevel)

din Maarheeze. Proprietarii Ronnie Sche-
pens si Hugo Akkermans au infiintat o com-
panie extrem de modernd, cu un nou nume si
o noud locatie.

Tn ultimii trei ani, RH Techniek a fost un
sub-dealer oficial al utilajelor forestiere John
Deere sub pavilionul/protectia companiei
Hencon Forestry.

RH Techniek serviseaza utilaje forestiere
John Deere, in timp ce Hencon Forest ramane
insarcinata cu vanzarea utilajelor forestiere
John Deere, oferind si asistenta tehnica in
acest domeniu. m

personalul nostru profesionist si cu experientd
serviseaza utilajele forestiere John Deere ale
clientilor nostri de aproape 20 de ani. Acest
lucru ne-a adus o cota de piata solida in Dane-
marca ", explica CEO-ul si proprietarul compa-
niei, Claus Kammer.

,Skovteknik DK are o reputatie excelenta
pentru piesele de schimb si asistenta tehnica
de nalta calitate dovedita pentru clientii lor
de utilaje forestiere. Desemnarea companiei
Skovteknik ca dealer autorizat in Danemarca
face parte din strategia noastrd de crestere ",
concluzioneaza Alexander Erbe, Director Teri-
torial de Vanzari, John Deere Forestry Oy. m
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John Deere
non-stop

Tommi Vepsaldinen lucreaza atat
seara cat si noaptea - utilajele
functioneaza aproape 24 de ore.

Vedeti articolul complet de la pagina 14.




