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CONTROLUL
INTELIGENT AL CAPULUI
DE PROCESARE

intotdeauna presiunea corecta.

Noul Control Inteligent al capului de procesare
face munca operatorului mai usoara si
Tmbunatateste calitatea debitarii.

Controlul automat al fortei lamelor de taiere
mentine compresia optima in toate conditiile.

Disponibil pentru modelele H212 si H423.

Usor de utilizat

Calitate excelenta de debitare

Precizie de masurare imbunatatita

Alimentare mai rapida cu busteni

Eficienta consumului de combustibil
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UTILIZAM HARTIE DE TIPAR CU ETICHETA
ECOLOGICA
"Lebada"este eticheta ecologica nordica oficiald, introdusa
de Consiliul Nordic de Ministri. Viziunea etichetei
ecologice Nordic Swan este o societate durabild, in care
generatiile viitoare pot beneficia de aceleasi conditii si
oportunitdti ca si noi. Un pas important in directia acestei
viziuni este ca noi toti, cu ajutorul etichetdrii ecologice, sa
alegem cele mai ecologice produse.
Logo-ul "Lebada" demonstreaza ca un produs este o
alegere buna pentru mediu. Simbolul verde
S5 soo.,  este disponibil pentru aproximativ 60 de
e////;' grupe de produse pentru care se considera
7 cé etichetarea ecologicd este necesard si va fi
o benefica. In prezent, totul, de la detergentul de
SW;:‘;::;"“ vase pand la mobilier si hoteluri, poate purta
eticheta Swan.

Anne Kastarinen
Director

de marketing

si comunicare
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"Niciodatd nu ati avut nevoie de o hartd pentru a taia si transporta busteni”,
remarca un antreprenor experimentat in domeniul utilajelor forestiere,
pentru ca mai apoi sa revina asupra cuvintelor sale (p. 22). "Ar trebui sa
lucrez de pe un carusel?", ezita un operator atunci cand urca pentru prima
data intr-o cabina rotativa. "Aceste articulatii se misca mai repede atunci
cand le controlez eu insumi”, crede un profesionist experimentat in domeniul
exploatarii forestiere. Ultimele cuvinte celebre - chiar Thainte de a intelege ca
nu mai existd cale de intoarcere la ceea ce era inainte.

Pe parcursul a sase luni, am avut ocazia sa aud multe ecouri de pe santi-
erele de exploatare forestiera si sa am o prima impresie despre cum sunt per-
cepute noile noastre inovatii si servicii pe teren. Exista o tema recurenta in
toate comentariile: scepticismul initial cu privire la noile functii si modalitati
de lucru, apoi convingerea odata ce au fost puse in functiune.

Fie cad este vorba de o cabina rotativa cu autonivelare care asigura ritmul
lucrului, de sistemul Intelligent Boom Control (controlul inteligent al bratului)
sau de noile caracteristici ale hartilor Timbermatic, scepticismul initial se
transforma rapid in entuziasm si nu mai este cale de intoarcere la vechile
metode. Odata ce au avut ocazia sa incerce noile noastre instrumente, li se
pare o nebunie sa nu le foloseasca.

Acest lucru intareste ideea ca facem ceea ce trebuie: inovam in beneficiul
clientilor, optimizam lanturile de utilaje ale antreprenorilor pentru eficienta si
fiabilitate si cream un pic de magie pentru a usura ziua de lucru a operatori-
lor. "Cu siguranta se poate observa dupa o zi de lucru", remarca un antrepre-
nor francez de utilaje forestiere care este multumit de ritmul si vizibilitatea
cabinei rotative (p. 14).

n timp ce realizam aceast3 revistd, am avut, de asemenea, ocazia s&
aud ce cred inginerii nostri despre munca lor. Pe baza feedback-ului de pe
santierele de exploatare forestiera, nu am fost surprinsa sa intalnesc o echipa
entuziastd si dedicata, pasionatd de imbunatatirea continua si pentru care
proiectarea unei noi serii de utilaje forestiere este in primul rand o chestiune
de servicii pentru clienti. Dupa cum remarca directorul tehnic Timo Laitinen
(p. 8): faptul ca produsele sunt create pentru client face ca munca sa aiba
sens.

Putem fi mandri atunci cand produsele noastre proiectate cu pricepere se
vand singure si sunt convingdtoare pentru cei care le incearcad, dar trebuie,
de asemenea, sa comunicam despre aceste produse in mod deschis, clar si
indraznet. Aceasta este o parte importanta a unui bun serviciu pentru clienti.

Cei mai buni mesageri sunt oamenii care opereaza utilajele noastre
forestiere din intreaga lume. Asa ca le dam o voce aici si speram ca povestile
lor fi inspira si pe altii.



Crearea unui nou utilaj forestier

necesita pasiune
sl perseverenta

Productia unei noi serii de utilaje forestiere este un proces in mai multe faze
care dureaza cel putin cativa ani. O privire in culisele activitatii de inginerie
dezvaluie o echipa inspirata de rezolvarea problemelor, pasionata de munca
lor si care nu este descurajata de faptul ca amprenta mainii lor dureaza ani

de zile pana se vede.
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onturarea unei noi serii de utilaje fores-

tiere incepe imediat dupa lansarea celei

precedente. Dar dureaza mult timp pana
cand ajunge pe santierele de exploatare

forestiera.

n centrul activitatii de inginerie se afla nevoile in
continua evolutie ale clientilor, pe care John Deere le
aduna din numeroase surse, cel mai important fiind
cele ale propriilor clienti si ale operatorilor de utilaje,
cu care Timo Laitinen, directorul tehnic, si Aki Pyykko,
seful echipei tehnice, interactioneaza personal sau
prin sprijinul echipelor de interfata cu clientii.

Pe madsura ce nevoile clientilor apar in intreaga
lume, acestea sunt in mod inevitabil foarte diferite.
Cu toate acestea, anumite tendinte sunt
predominante indiferent de piata.

"Pentru proprietarul utilajului, ran-
damentul este in continuare cel mai
important atunci cand lucreaza cu
acesta. Dar, in zilele noastre, a avea un
utilaj care functioneaza nu este sufi-
cient; acum se intelege ca bunastarea
operatorului contribuie la un randament
mai mare al utilajului”, spune Laitinen.

Tmbunitatirea usurintei de utilizare
a utilajului si a fluxului de lucru este
o tendinta care se terminad pe plansa
de desen a inginerilor din mai multe
unghiuri. Europa de Nord are traditii
indelungate in ceea ce priveste bunas-
tarea la locul de munca si ergonomia ca
atare, dar si sistemele de productie foarte bine puse
la punct din America de Sud necesita ca operatorul sa
beneficieze de cele mai bune conditii posibile.

"Pentru
proprietarul
utilajului,
randamentul
estein
continuare
cel mai
important.”

De la inginerie la testare si productie

La John Deere, ingineria unei noi serii de utilaje fores-
tiere este declansata de un plan de portofoliu aprobat
anual. O noua revizuire este in curs de desfasurare in
prezent si are ca obiectiv sfarsitul deceniului.

"Pana atunci, jocul este destul de clar", remarca
Laitinen.

Unele dintre proiectele acceptate pentru elaborare
sunt proiecte de dezvoltare critice care vor aduce pe
piatad tehnologii complet noi. Prin urmare, si ciclul de
producere este mai lung.

"Proiectarea de noi functionalitati pentru un uti-
laj necesitd timp atat pentru dezvoltarea si testarea
structurii, cat si pentru sistemul de
control”, explica Pyykko.

Pentru a crea o noua serie de uti-
laje forestiere este nevoie de munca
unei echipe unite. Echipa tehnica
formata din 23 de persoane pen-
tru utilaje forestiere, sisteme de ali-
mentare si transmisie este condusa
de Timo Laitinen, care se ocupa de
mentinerea lucrurilor in miscare si se
asigura ca obiectivele sunt indeplin-
ite. Seful de echipa Pyykko conduce
proiectul pentru utilajele de recol-
tat busteni si este responsabil de
implementarea practica impreuna
cu echipa. Pe langa inginerii mecan-
ici, echipa care se ocupa de proiect
include ingineri de sasiuri, de sisteme de alimentare si
de electricitate, precum si specialisti in domenii pre-
cum hidraulica si automatizarea, care sunt necesari
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"A avea un
tilaj care
oneaza nu
suficient;
Jlm se mtelege
ca bunastarea
operatorului
contribuiela

un randament

EECE]
utilajului.”

Director tehnic
Timo Laitinen




pentru implementarea fiecarui subproiect.

Faza de definire a proiectului dureaza intre
unu si doi ani. Tn aceastd perioad3, orice noi
nevoi ale clientilor care au aparut sunt anali-
zate in mod critic.

"Identificdm ce implementari ar fi nec-
esare pentru a satisface diferitele nevoi
ale clientilor si acordam un punctaj celor
mai importante caracteristici. Incercdm s
identificam solutii care sunt cu adevarat ben-
efice pentru client", spune Laitinen.

Desi proiectarea se concentreaza pe
nevoile clientilor, trebuie luata in consider-
are intregul tablou. Scopul proiectarii este

de a gasi o solutie remarcabila din punctul
de vedere al clientului, al productiei si al
rentabilitatii. O piata fngusta poate reduce

profitabilitatea, la fel ca si un risc de calitate
ridicatd. Noile tehnologii nu sunt introduse pe
piata decat dupa ce au trecut printr-un nivel
fiabil de testare si validare. in conformitate cu
procesul de testare a produselor John Deere,
un nou produs sau model de utilaj este supus
la cel putin 2.000 de ore de testare.

"La noi, clientul nu trebuie sa fie cel care
testeaza utilajul finit", remarca Laitinen.

Dupa faza tehnicd, sunt comandate piesele
pentru utilajele prototip. Disponibilitatea
recentd a componentelor a avut un impact
asupra termenelor.

"Partea tehnica ar putea fi cea mai scurta
faza, iar asteptarea pieselor cea mai lunga.
Este nevoie de rabdare", remarca Pyykko.

Utilajele prototip sunt finalizate rapid, dar

sunt testate timp de cel putin un an pen-
tru a se asigura functionalitatea lor in toate
conditiile. Abia apoi utilajul este pregatit pen-
tru productie.

Tn mod ideal, procesul se desfisoara
fara probleme de la proiectare la testare si
productie, dar devine flexibil si atunci cand
lucrurile trebuie revizuite. Este posibil ca un
produs sa se intoarca in continuare la plansa
de desen pentru o perioada, dupa faza de
testare.

"A fost o data cand chiar a trebuit sa ne
convingem unul pe altul pentru a decide
ce cale sa urmam. Inginerii de produs erau
absolut siguri de pozitia lor, dar studiile din
intreaga lume indicau ca o solutie alternativa
era in mod clar ceea ce dorea piata. Am mers




mai departe cu ea, dar chiar primul test a con-
firmat ca solutia fusese gresita. Asa ca am
schimbat cursul si ne-am intors la propunerea
initiald a inginerilor", povesteste Laitinen.

Mai multa flexibilitate cu optiuni
Integrarea multor caracteristici importante
intr-un singur utilaj se traduce adesea prin
compromisuri. Dar nimeni nu cedeazd atunci
cand vine vorba de caracteristici critice: fia-
bilitatea, performanta si eficienta energetica
a utilajului sunt intotdeauna pastrate. Une-
ori, insa, doua caracteristici importante sunt
in contradictie una cu cealalta. Tn acest caz,
scopul este de a le lua in considerare pe
ambele in mod adecvat.

"Fabricarea si functionalitatea unui utilaj nu
se potrivesc intotdeauna una cu cealalta.

Pe linia de productie, utilajul este asamblat
de jos in sus; dar pe teren, este dificil pentru
tehnician daca trebuie sa demonteze totul de
sus in jos", explica Laitinen.

Au existat situatii in care ati dorit sa
ramaneti la propria idee, dar echipa a ajuns la

"Feedback-
ul pe care il
primim dela
contractorii
utilajelor
restiere
peratori

§un_t in centrul
proiectului.”

Seful echipei tehnice
AKiPyykko

un compromis?

"Au fost multe", spune Pyykko razand.

Laitinen raspunde mai diplomat.

"Procesul este cu siguranta eficient; se
asigura ca greselile nu ajung pe piata."

Utilajele concepute pentru cele mai
extreme conditii, foarte specifice, sunt prin-
tre cele mai dificile, deoarece in ansamblu nu
mai functioneaza cel mai bine pentru utiliza-
torul mediu. Asa cd sunt concepute optiuni
speciale pentru piete speciale, optiuni precum
capete sau cadre spate special intarite si spatii
de incarcare de dimensiuni speciale. Acestea
au mai multa flexibilitate, deoarece caracter-
isticile de baza sunt implementate la o scara
precisa care functioneaza peste tot.

Noua serie de utilaje este o platforma
tehnologica pe care pot fi construite ulterior
noi caracteristici, cum ar fi caracteristici leg-
ate de automatizare si inovatii in materie de
asistenta pentru operator. Ciclul de viata al
unui produs este lung, iar introducerea de noi
caracteristici nu este deloc un proces rapid.
Timpul de asteptare poate fi lung si pentru cli-
ent. Ca exemplu, Laitinen mentioneaza dis-
ponibilitatea unui model cu 8 roti - o schim-
bare pe care clientii au continuat sa o ceara
an de an.

"Imi amintesc cd odatd am ajuns in Scotia
pentru a ma intalni cu un client. Clientii au
vociferat sarcastic: 'Oh, uite, trebuie sa fi
venit toamna. Baietii de la Deere sunt aici sa
vada daca avem nevoie de utilaje de recoltat
busteni cu 8 roti. Da, avem nevoie".

Operatorii joaca un rol esential
Utilajele forestiere John Deere ajung in medii
diferite, unde conditiile variate afecteaza sar-
cina pe care o suporta utilajele si modul in
care acestea sunt utilizate. Proiectarea tre-
buie sa tina cont de factori precum tempera-
tura, gradul de inclinare al terenului, speciile
de lemn, greutatea acestora si diferitele sor-
timente.

Chiar mai important decat mediul
fnconjurator este persoana care opereaza uti-
lajul. Exista exemple extreme pe fiecare piata:
unii operatori au foarte mare grija de utilaj si
chiar se descalta atunci cand intra in cabina;
altii solicita lucrari de intretinere doar daca
motorul nu porneste.

"Cele mai mari diferente in ceea ce priveste
obiceiurile de operare provin de la utilizatori,
cu diferitele lor medii, pregatire, experienta si
preferinte", remarca Laitinen.

Nivelul de instruire a operatorilor variaza
foarte mult, iar instruirea nu este nici macar
disponibila peste tot. Multe modele se
bazeaza mai degraba pe preferinte personale
sau pe obiceiuri inradacinate, decat pe motive
tehnice.

"0 incarcatura de busteni poate fi sprijinita
pe capul de procesare, punand presiune pe
acesta, sau sprijinita pe sol, punand presi-
une pe suportul de prindere. Trebuie sa tinem
cont de ambele."

Atunci cand diferitele metode de utilizare
sunt cunoscute, planificarea este mai usoara
decat atunci cand se introduc pe piata con-
cepte complet noi. Noile caracteristici per-
mit intotdeauna noi metode de utilizare care
nu sunt cunoscute in faza de proiectare.

Apoi, este necesar sa se prevada ce tipuri de
solicitari va intampina utilajul.

"Sa spunem ca se doreste mai multa
rezistenta sau stabilitate pe partea laterala a
utilajului, nu stim cu siguranta cat de multa
munca se va face in cele din urma pe par-
tea respectiva, dar vom implementa solutia
de Tmbunatatire pe baza celor mai bune
informatii disponibile", explica Laitinen.

"Practic, evaluam cum va arata utilizarea in
cel mai bun mediu si cel mai dificil scenariu”,
precizeaza Pyykko.

Instruirea operatorilor este esentiala pen-
tru a maximiza utilizarea caracteristicilor de
ultima generatie pe noile utilaje.

"Gradul de utilizare al utilajelor evolueaza
mai mult decat hardware-ul: cum sa sprijine si
sa ghideze operatorul pentru a face lucrurile
in mod corect, de exemplu prin plasarea difer-
itelor functii intr-un anumit loc. Utilajul ia deja
multe decizii in locul operatorului", remarca
Laitinen.

Clientii sunt mai multumiti decat
colegii

Potrivit lui Laitinen, productia unui utilaj for-
estier este o sarcina de serviciu care ia in
considerare nu numai utilizatorii finali, ci si
numerosi clienti interni. Este un efort comun
care implicd productia, asistenta pentru pro-
duse, marketingul si distribuitorii. Ce fel de
feedback din partea clientilor primesc ingin-
erii cu privire la munca lor?

"Un feedback bun, atunci cand vine din
afara companiei. Clientii sunt mult mai
multumiti decat propriii nostri oameni",
dezviluie Laitinen.

Tn mod implicit, feedback-ul intern atunci
cand se lucreaza la probleme este adesea neg-
ativ: ceva nu functioneaza sau nu este la un
nivel suficient. Pyykko remarca faptul ca prim-
irea feedback-ului necesita uneori un obraz
gros. Cel mai eficient mod de a va pregati
este sd va asigurati ca aveti cea mai buna
intelegere posibila a nevoilor clientului si a
mediului operational.

"Apoi, puteti filtra rapid daca feedback-ul
este relevant si daca este un motiv suficient
pentru a actiona", spune Laitinen.

Uneori exista discordie deoarece noul pro-



dus nu rezolva toate problemele ridicate.

"Domeniul de aplicare al unui proiect este
intotdeauna limitat si nu acopera toate punc-
tele problematice. Exista probleme pe care nu
le atingem daca ar fi sd cream solutii nerezon-
abil de complexe sau constrangeri de timp.
Treaba noastra este sa limitdm ceea ce are
sens”, explicd Pyykko.

Gestionarea feedback-ului este mai usoara
stiind ca fiecare alegere a fost justificata.

Noile caracteristici nu sunt decise de un sef
de echipa sau de un inginer mecanic, ci sunt
rezultatul colaborarii intre mai multe echipe
multidisciplinare.

"Niciunul dintre noi nu are propriul uti-
laj. Facem aceasta munca pentru client; acest
lucru face ca munca sa aiba sens", remarca
Laitinen. .

Motivati de calatorie si de
destinatie

Cand fti vezi doar amprenta mainii la cativa
ani, ai nevoie de alte surse de motivatie.

Care este cel mai bun lucru legat de proiec-
tarea de noi utilaje forestiere?

"Da, am un zel clar pentru aceasta munca.
Tmi place s privesc lucrurile din diferite ung-
hiuri si sa studiez planuri sau modele 3D. Este
atat de interesant”, recunoaste Pyykko.

Laitinen recunoaste o serie de fac-
tori motivanti, atat la el insusi, cat si la
subordonatii sai. Pentru multi dintre ei, prin-
cipalul motivator este un produs de nalta
tehnologie, a cdrui finalizare nu este singurul
obiectiv. Rezolvarea problemelor si invatarea
pe parcurs sunt la fel de satisfacatoare.

"Punctul culminant, desigur, este finaliza-
rea produsului si ascultarea feedback-ului
clientilor, dar acest lucru poate sa nu vina
decat dupa ani de zile de la efortul propriu-
zis. Pana atunci, s-ar putea sa nu mai fiti la fel

de entuziasmat de el, deoarece sunteti deja

preocupat de noi proiecte. Pentru mine, cea
mai satisfadcdtoare faza este cea de definire a
proiectului: convenirea asupra a ceea ce va fi
realizat", spune Laitinen.

Lunile care urmeaza fazei de definire nu
sunt la fel de incitante, dar fiecare pas con-
cret este.

"Crearea unui grafic nu imi ofera prea
multa satisfactie, dar sunt fericit cu fie-
care succes - chiar si minor: cand reusim sa
construim sau sa testam utilajul sau cand

Seful echipei tehnice
AKi Pyykkd

ascultam primul feedback al clientului.”

Putini ingineri lucreaza la un singur proiect;
de fapt, majoritatea au mai multe - Pyykko are
patru in acest moment.

"Avem o multime de probleme de rezolvat
si, odatd cu aceasta, vine un flux constant de
mici succese."

Un simt al directiei si maini
pricepute

Atunci cand un proiect dureaza mai multi
ani, componenta echipei si chiar modelele de

Noile utilaje forestiere sunt lansate in stransa colaborare. Echipele de
marketing si de vanzari au o oportunitate valoroasa de a cunoaste noile
modele de utilaje sub indrumarea lui Timo Laitinen (al doilea din stanga) si
Aki Pyykko (al saselea din stanga)

operare se pot schimba pe parcurs.

"Totul in afara de mine: Pyykko va fi in con-
tinuare aici, dar tot restul se va schimba",
clarifica Aki Pyykko.

"Intr-un proiect de lungé durati, este
important ca liderul echipei sa fi fost implicat
incd de la Tnceput si sa cunoasca contextul”,
adauga Laitinen.

n afara de perseverents si rezistent3, ce
altceva se mai cere unui lider de echipd?
Potrivit lui Laitinen, eficienta si determinarea
de a atinge obiectivul — sunt exact calitdtile
care 1l caracterizeaza pe Pyykko. Si nu este
nimic in neregula cu o fire mai comoda;
dimpotriva, de fapt.

Calitatile cheie in rolul lui Laitinen sunt
asertivitatea si responsabilitatea, calitatea de
a avea grija de lucruri si de oameni.

"Timo este cu adevarat interesat de
subordonatii sai si de directia in care se
indreapta lucrurile. El deschide calea si indica
obiectivul comun atunci cand lucrurile devin
tulburi", remarca Pyykko.

Simtul directiei este util si in afara mun-
cii: Lui Laitinen i place sa petreaca timpul ori-
entandu-se in padure. Ambii barbati au in
comun o varietate de proiecte de constructii.
Laitinen construieste, renoveaza si repara
vehiculele familiei. Persistenta lui Pyykko este
evidentd 1n garajul sdu: "proiectul cu masini"
este In curs de desfasurare de cinci ani - si, in
acest timp, multe alte utilaje si unelte au fost
create de mainile sale pricepute.

"Se pare cd noua serie de utilaje forestiere
va fi finalizatd mai repede decédt proiectul meu
cu masini", spune razand Pyykko. m




IHC - CONTROLUL
INTELIGENT AL
CAPULUIDE
RECOLTARE

TEXT SIIMAGINE: JOHN DEERE

Noul sistem inteligent de control al capului de recoltare
(IHC) faciliteaza recoltarea si imbunatateste calitatea de
debitare. Controlul fortei lamelor de debitare mentine o
compresie adecvata a capului de recoltare si o precizie
de masurare excelenta in toate conditiile.
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Setarea corectd a presiunii lamelor de debitare este o cerintd de baza
pentru o functionare buna si precisa a capului de recoltare. Determina-
rea setarilor corecte se bazeaza pe o serie de variabile, cum ar fi dimen-
siunea copacului, specia de copac si conditiile de tdiere. Datorita nou-
lui sistem de control inteligent al capului de taiere (IHC), necesitatea
ajustarii presiunilor lamelor este redusa semnificativ, ceea ce usureaza
munca operatorului utilajului.

Controlul lamelor de debitare se bazeaza pe setdrile de baza pen-
tru fiecare specie de copac definite in sistemul de control TimberMa-
tic John Deere. Un senzor de forta din lama de debitare superioara al
capului de recoltare al utilajului masoara constant forta cu care este
comprimat copacul, iar sistemul IHC il ajusteaza, daca este necesar, in
limitele date. Acest lucru confera lamelor de debitare suficienta fortad,
dar nu excesiva, si astfel calitatea atat a debitarii, cat si a masurarii
rdmane la un nivel ridicat.

Usurinta de utilizare imbunatateste,

de asemenea, productivitatea

Datorita acestei noi inovatii, operatorul utilajului nu trebuie sa ajusteze
constant setdrile capului de recoltare pe mdsura ce caracteristicile sau
conditiile copacilor se schimba; in schimb, IHC ajusteaza presiunea de
compresie a lamelor de debitare in functie de necesitati.

Pe langa usurinta de utilizare, IHC imbunatateste productivitatea
recoltarii. O forta de compresie suficienta asigura o masurare precisa a
diametrului si lungimii, precum si o calitate excelentd a debitarii. Atunci
cand forta de compresie este adecvata si nu excesiva, viteza de alimen-
tare ramane buna, stratul superficial al copacului nu este deteriorat si
nu se consuma combustibil in exces. in plus, nu are loc decojirea bus-
teanului, astfel incat valoarea addugata ramane ridicata, iar scoarta
poate fi recuperata pentru energie. Setarea corectd a presiunii imbuna-
tateste, de asemenea, durabilitatea capului de recoltare.

IHC - Controlul inteligent al capului de recoltare este o caracteristica
pe care John Deere o dezvolta in mod constant. Optiunea este disponi-
bila cu capetele de recoltare John Deere H212 si H423. m



Padurile sanatoase si gestionate in mod durabil pot
oferi o sursa nesfarsita de combustibil, fibre si pro-
duse din lemn. Lemnul este singurul material de con-
structie regenerabil disponibil in prezent, iar benefici-
ile de mediu ale constructiilor din lemn sunt din ce in
ce mai recunoscute. In comparatie cu un stalp traditi-
onal din lemn, un stalp din otel necesita de 21 de ori
mai multd energie pentru a fi produs si elibereaza de
15 ori mai mult dioxid de sulf in atmosfera. Productia
de beton emite de pana la 3 ori mai mult dioxid de
carbon, monoxid de carbon si hidrocarburi in compa-
ratie cu productia de cherestea.

O atentie sporita acordata silviculturii
Avand in vedere importanta crescuta pe care indus-
tria forestiera globala o are in decarbonizarea atmo-
sferei si pentru a ajuta clientii forestieri globali sa
satisfaca cererea tot mai mare de produse din lemn
obtinute in mod durabil si eficient din punct de
vedere al costurilor, John Deere Forestry si-a mutat
accentul strategic de la recoltarea padurilor pentru a
include intregul sistem de productie forestiera. Acest




lucru nu este o noutate pentru John Deere,
deoarece echipa noastra de agricultura a folo-
sit cu succes gandirea sistemului de productie
pentru a dezvolta o serie de produse bazate
pe tehnologie care au imbunatatit semnifica-
tiv randamentul si eficienta agricold, reducand
n acelasi timp costurile de productie pentru
fermieri.

Aplicand aceastd gandire holistica la indus-
tria forestiera, a fost clar ca segmentul de
recoltare a padurilor a cunoscut o imbunata-
tire semnificativd a productivitdtii, eficientei
si sigurantei prin mecanizare in ultimele patru
decenii. Recoltarea padurilor a suferit o trans-
formare semnificativa, dar silvicultura este
un domeniu al sistemului general de produc-
tie forestierd care nu a cunoscut prea multe
schimbari.

Pe masura ce am explorat acest aspect in
continuare cu clientii si proprietarii de paduri
din intreaga lume, a fost clar ca urbaniza-
rea crescutad face din ce in ce mai dificila atra-
gerea si pastrarea lucratorilor forestieri pen-
tru locurile de munca cu utilizare intensiva a
fortei de munca intalnite de obicei in silvicul-
turd. Tn unele regiuni, in special in cele care au
inregistrat pierderi forestiere mai mari decat
in mod normal din cauza efectelor schimbari-
lor climatice (incendii de padure, infestari cu
insecte, seceta etc.), activitatile de silvicultura
sunt atat de limitate de lipsa fortei de munca,
incat se exercitd o presiune semnificativa asu-
pra mentinerii istoriei exceptionale de gestio-
nare durabild a ecosistemului forestier.

Angajandu-ne sa imbundtatim in mod con-
stant sustenabilitatea, am vazut o oportu-
nitate de a valorifica experienta noastra in
recoltarea mecanizata a padurilor si in dezvol-
tarea tehnologiei de precizie a pregatirii solu-
lui, de plantare si de pulverizare pentru agri-
cultura si de a o aplica in silvicultura.

Padurile braziliene ca punct de

plecare

Ca n cazul tuturor activitatilor de schimbare

semnificativa, trebuie sa incepeti de undeva.
in discutiile cu clientii din domeniul fores-

tier din intreaga lume, am vazut o buna opor-

tunitate de a lucra cu industria forestiera din

Brazilia, in primul rand pentru ca au activitati
silvice foarte bine organizate, infrastructura
lor de plantatii forestiere este bine definita,
iar padurile lor au perioade de rotatie foarte
scurte - ceea ce ne ofera un feedback rapid
cu privire la impactul pozitiv si la orice poten-
tial impact negativ al silviculturii mecanizate.
in plus, industria forestiera braziliana a exerci-
tat o "atractie" considerabila pentru solutii de
silvicultura mecanizata care sa o ajute sa faca
fata cresterii suprafetei padurilor de plantatii
de eucalipt in urmatorul deceniu.

Conform celui mai recent studiu realizat
de industria braziliana a arborilor (1b3, ianu-
arie 2022), sectorul forestier brazilian plan-
teaza peste un milion de puieti pe zi si are 9,5
milioane de hectare de paduri productive.
Pe langa investitiile semnificative in padurile
productive gestionate in mod durabil, indus-

tria forestiera braziliana a dezvoltat, de ase-
menea, alte 6 milioane de hectare de padure
nativd, exclusiv pentru conservare si pentru a
oferi un habitat natural pentru speciile native.

Plantarea mecanizata ca solutie la
provocari?

Folosindu-ne de procesele axate pe client,
dezvoltate de echipa de marketing avansat
John Deere Ag, am cartografiat intregul sistem
de productie silvicd si am analizat domeniile
n care clientii se confruntau cu cele mai mari
provocari. Am analizat, de asemenea, unde
existau cele mai mari oportunitati pentru cli-
enti de a imbunatati productivitatea si efici-
enta. Comparand provocarile si oportunitatile,
am identificat rapid ca plantarea mecanizata

a oferit una dintre cele mai mari oportunitati
pentru clientii brazilieni de a face fata provo-
carilor cu care se confruntau.

Am alcatuit o echipa mica, foarte talentata,
reunind oameni cu experienta in dezvoltarea
de echipamente pentru silvicultura, agricul-
tura si constructii. Lucrand indeaproape cu cli-
entii, aceasta echipa a reusit sa creeze rapid
un concept de plantare mecanizata a puietilor,
care a fost trimis initial pentru testarea clien-

tilor la inceputul anului 2020. Din nefericire,
pandemia globala ne-a oprit testarea si a tre-
buit sa ne refacem eforturile in timpul pande-
miei pe baza unui feedback foarte limitat din
partea clientilor.

Rezultate promitatoare ale testelor
Am reusit sa reluam testele pe teren dupa ce
au fost ridicate restrictiile de calatorie la nivel
mondial. Am prezentat conceptul de plantare
mecanizata a puietilor la multi clienti entuzi-
asmati la expozitia forestiera Florestal 2022
din Trés Lagoas, Mato Grosso do Sul, Brazilia,
n mai 2022.

Plantatorul mecanizat de puieti se afla in
prezent in curs de testare suplimentara pen-
tru clienti. Feedback-ul initial este foarte favo-
rabil si suntem pe cale sa indeplinim cere-
rea clientilor de a putea planta un hectar de
padure pe ora si de a reduce semnificativ
munca manuala cu aproximativ 90%. Pentru a
obtine aceste rezultate, am integrat mai multe
tehnologii preluate direct din agricultura, cum
ar fi planificarea si conducerea automatd a
traiectoriei, care simplifica functionarea uti-
lajului si imbunatateste calitatea generala a
plantarii.

Dezvoltare continua pentru paduri
mai sanatoase

Plantatorul mecanizat de puieti este proiec-
tat pentru a fi adaptabil la diferite specii si
este destinat utilizarii pe diferite piete fores-
tiere din intreaga lume. Plantatorul este con-
struit pe baza transportatorului 1510G, care
se afla in productie de serie la fabrica Joen-
suu din Finlanda. Performantele si ergonomia
modelului 1510G ofera o platforma de top in
industrie pentru solutiile silvice pe care Deere
le dezvolta.

Plantarea mecanizata este doar incepu-
tul; prin valorificarea tehnologiilor agricole,
exista si alte oportunitati de imbunatatire a
productivitatii si eficientei, reducand in ace-
lasi timp costurile de productie pentru pro-
prietarii de paduri. Tehnologiile emergente,
cum ar fi recent lansatul John Deere See and
Spray™, au un potential semnificativ de a
reduce si mai mult costurile activitatilor de sil-
vicultura, imbunatatind Tn acelasi timp sana-
tatea padurii.

Viitorul padurii arata astfel

mai promitator pe zi ce trece. m
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TEXT SIIMAGINI: VINCENT NATHAN

Farbo este o companie cu sediul in Hourtin, in regiunea Médoc, in
sud-vestul Frantei. Aceasta zona este renumita in intreaga lume
pentru viticultura sa excelenta si acopera, de asemenea, partea de
nord a Landes de Gascogne, unde se practica silvicultura pinilor
marini. Ca urmare a plantarii a numerosi arbori dupa furtuna din
1999, in prezent trebuie sa se efectueze mai multe operatiuni de
rarire. Steve Cazorro, managerul Farbo si un client fidel John Deere,
a gasit in capul de recoltare H212 instrumentul ideal pentru a-si
imbunatati productivitatea printre aceste arboreturi tinere.

O nevoie de productivitate
La 20 de kilometri de sediul central al compa-
niei sale din Hourtin, Steve Cazorro ne intam-
pind pe un vast santier forestier din padu-
rea comunalad Vendays-Montalivet. El a fost
insarcinat de Oficiul National al Padurilor din
Franta sa efectueze o prima rarire intarziata
pe o suprafatd totald de 85 de hectare. Zona
de rarire nu a fost delimitata; Cazorro trebuie
sa aleaga el insusi pinii pe care sa i elimine in
functie de arborii dominanti pe care sa li pas-
treze pentru viitor. El estimeaza ca vor tre-
bui indepartate intre 400 si 500 de trunchiuri
pe hectar, cu un volum mediu unitar de 0,150
m?3, adica aproximativ 70 m®/ha. El a cumparat
lemnul care era in picioare si intentioneaza sa
obtina cel putin trei produse din acesta: lemn
taiat, cherestea si hartie. Este o munca soli-
citanta, care necesita un nivel ridicat de con-
centrare pentru selectie si rigoare atunci cand
vine vorba de depozitare pentru a crea gra-
mezi bine aliniate in functie de produs, pentru
a facilita transportul ulterior pe care Cazorro il
externalizeaza. Cealalta prioritate pentru silvi-
cultorul nostru se refera la productivitate.
ntr-o operatiune de ririre in care pinii sunt
nca foarte apropiati unii de altii, este necesar
un ritm alert, avand grija, bineinteles, sa nu se
deterioreze arborii lasati pe loc, pentru a asi-
gura un randament suficient pentru a maxi-
miza rentabilitatea operatiunii.

Capul de recoltare H212 compact,
usor si rapid ofera un real spor de
productivitate

Pe langa suprafata totald a santierului fores-
tier, care este mai mare decat in mod nor-
mal pentru Farbo, deoarece lucreaza in prin-
cipal cu proprietati private, Cazorro cunoaste
bine acest tip de amenajare, deoarece este
foarte comuna in regiunea Médoc. Nume-
roase parcele au fost replantate acolo dupa

furtuna din 1999, care a devastat 100.000 de
hectare de padure in intreaga regiune Utilajul
pe care Cazorro il opereaza, un harvester John
Deere 1070G cu 6 roti, este unul pe care |-a
cumparat in 2021. A fost o achizitie la mana a
doua, relativ noua, din 2020, pe care compa-
nia a achizitionat-o pentru a inlocui un utilaj
cu 4 roti. Cazorro a observat imediat o cres-
tere marcanta a stabilitatii, pastrand in ace-
lasi timp o manevrabilitate excelenta, in ciuda
faptului ca utilajul este echipat cu anvelope
710. Agilitatea oferita de 1070G este incre-
dibil de valoroasa in aceasta parceld densa.
Acest lucru este valabil si pentru raza de acti-
une a utilajului, care, datorita razei de actiune
a bratului de 10 m, permite lucrul de la o dis-

tanta rezonabild, mentinand n acelasi timp

o precizie excelenta la apucarea tulpinilor.
Aceasta dexteritate provine si de la capul de
recoltare, un model John Deere H212. Cazorro
are multd experientd cu utilajele antrenate cu
4 roti si, Tnainte de a cumpdra acest nou uti-
laj, a avut ocazia sa incerce unul detinut de
un coleg din regiunea Landes, care are o con-
figuratie identica. El a fost imediat cucerit de
acest nou model usor, cu 2 roti, cu un design
foarte simplu si o eficienta ridicata in padu-
rile de dimensiuni mici si medii. De fapt, el ne
spune ca acest cap compact este foarte rapid,

atat pentru ridicarea lemnului, cat si pen-

tru prelucrare. Pinii maritimi, care sunt ade-
sea rdsuciti, trec mult mai bine. Acest lucru
este cu atat mai important cu cat, dupa cum
ne spune el, pinii tineri sunt adesea fragili si
se rupeau la recoltarea cu modelele cu 4 roti.
Acest lucru nu se mai intampla cu H212, dupa
cum am putut constata cu ochii nostri. Dimen-
siunile compacte si usurinta capului H212 per-
mit operatorului sd apuce cu agilitate pinii
mici si apoi sa li taie Tn busteni la viteza mare,
fara daune colaterale asupra copacilor din jur.

Afaceri in crestere

Cazorro a avut primele experiente cu exploa-
tarea mecanizata a padurilor la o varsta foarte
frageda, la compania unchiului sdu, cu un uti-
laj pe senile. Cand si-a infiintat propria afa-
cere, in 2009, a efectuat operatiuni de exploa-
tare forestiera doar cu un utilaj John Deere
770 echipat cu un cap H745. A fost o unealtd
fantastica pe un utilaj excelent, perfect adap-
tatd la padurea din Landes de Gascogne,
potrivit antreprenorului. Dupa ce a inlocuit

o data exact aceastd configuratie, a trecut

la o configuratie de capacitate mai mare cu
un utilaj John Deere 1270E echipat cu un cap
de recoltare H270. Acest cap de recoltare se
comporta bine cu cei mai mari pini, dovedin-
du-se eficient si cu lemnul de esenta tare.
Apoi au urmat capetele antrenate cu 4 roti,
cu un H414 urmat de un H415, montate pe
utilaje John Deere 1170E si, respectiv, 1270G.
Acesta din urma face inca parte din flota afa-
cerii, care astazi are trei utilaje: Un 1070E cu
un cap H413, un 1270G cu cap H415 si apoi
mult discutatul 1070G si al sau H212. Un
forwarder 1110G cu cabina fixa completeaza
flota, celelalte operatiuni de transport fiind
incredintate unor subcontractori. Afacerea

lui Cazorro a crescut cu siguranta bine de la
inceput. Tn 2015, cand a observat o incetinire
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Steve Cazorro si Thierry Fraysse.

a cererii de furnizare de servicii forestiere,
antreprenorul a decis sa adauge un element
de comercializare cu ridicata a lemnului la afa-
cere. El se gandise la ideea de a creste opera-
tiunea si a profitat de aceastd ocazie pentru a
se restructura si a incepe sa cumpere propriul
lemn. Apoi a depus o multime de eforturi
pentru a pune in aplicare acest lucru, ceea ce
a implicat construirea unui atelier nou-nout
n Hourtin. Aceasta locatie foarte bine echi-
pata poate efectua toate operatiunile minore
de intretinere, cum ar fi schimbarea uleiului, a
filtrelor si a furtunurilor, precum si alte proce-
duri de rutind. Tn prezent, societatea are patru
operatori, un director administrativ si, de un
an si jumatate, un cumparator care lucreaza

la dezvoltarea acestui nou aspect al activita-
tii prin prospectarea proprietarilor de paduri
din regiune.

Randamente in padurile mici
Evaluarea lui Steve Cazorro cu privire la uti-
lajul de recoltat busteni 1070G pe care inca

il conduce el insusi este concludent pozi-

tiva. El este deosebit de multumit de capul

de recoltare H212. Pe langa faptul ca exce-
leaza Tn timpul primei si celei de-a doua runde
de rarire in parcelele de pin maritim, se com-
porta foarte bine si cu lemnul de esenta tare.
Recoltarea stejarilor destinati taierii si incal-
zirii cu lemne, precum si a salcdamului pentru
a fi transformati in stalpi, reprezinta de fapt
nu mai putin de o treime din activitatea intre-
prinderii. Capul de recoltare H212 antrenat cu
2 role se descurca foarte bine cu acest tip de
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arbori. El explica faptul ca, pentru fiecare san-
tier forestier nou, incepe prin a ajusta seta-
rile capului in functie de speciile care urmeaza
sa fie recoltate si de varsta copacilor. Datorita
tehnologiei integrate John Deere si a inter-
fetei usor de utilizat si usor de manevrat, el
face reglaje la presiune, la impulsul de deschi-
dere a lamelor de taiere si a rolelor, precum

si la timpii de accelerare si franare pentru a
gasi echilibrul perfect intre viteza de alimen-
tare si calitatea de dezmembrare. Rezultatele
vorbesc de la sine. Atat de mult incat Cazorro
spune ca, desi nu s-a mai intors niciodata la
calitatea capului de recoltare H745 de la ince-
puturile sale, cu H212 a depdsit astazi nivelu-
rile de productivitate pe care acesta i-a per-
mis sd le atinga si pe care nu le-a mai gasit cu
capetele antrenate cu 4 role in padurile mici.
Progresul prin pinii maritimi este rapid, taind
n toate partile. Rezultatul este c3, pe santie-
rul forestier unde

ne-am intalnit, el a explicat ca taia cu o rata
de 17 m3/h, echivalentul a aproximativ 130 m?
intr-o zi de lucru de 8 ore. Acest ritm rapid ii
permite sa creasca de la 2 la 2,5 ha/zi, ceea ce
este destul de eficient pentru o prima rarire.
Pentru arborii de esenta tare, bratul de 10

m se dovedeste a fi foarte util atunci cand se
lucreazd in zone segmentate si pentru a sus-
tine regenerarea naturala fara a deteriora
puietii. Si, datorita greutatii capului de recol-
tare H212, nu a avut niciodata probleme de
stabilitate atunci cand a taiat cu raza maxima
de actiune a bratului pe partile laterale ale
utilajului.

Utilajele eficiente si serviciile locale
aduc liniste sufleteasca

Multumit de performantele demonstrate

de utilajul sdu John Deere 1070G echipat

cu capul de recoltare H212, Steve Cazorro

se gandeste acum sa isi modernizeze 1070E
cu o configuratie identica. in cazul modelu-

lui G, el a apreciat si valoarea adaugata ofe-
rita de cabina rotativa. Vizibilitatea este mult
mai bung, spune el. "Se simte pana la sfarsitul
zileil" De fapt, el spune ca isi mentine un nivel
constant de productivitate pe parcursul intre-
gii sale zile de 8 ore.

n ceea ce priveste capetele de recoltare,
desi recunoaste ca fiecare dintre ele are pro-
priile caracteristici, crede ca nu existd unele
rele, ci doar diferente in functie de munca pe
care doriti sd o efectuati. A decis sa mearga cu
ceea ce stie, revenind treptat la modelele cu 2
roti. De asemenea, subliniaza colaborarea sa
excelentd cu Payant, distribuitorul John Deere
pentru sectorul sau. Apropierea de atelie-
rul Bazas, care se afla la 130 km distantd, este
cu siguranta un avantaj. Thierry Fraysse, seful
departamentului de echipamente forestiere
de la Payant, nu are nicio problema in a iden-
tifica nevoile clientului sdu de lungd durata si
le satisface Tn cel mai bun mod posibil. Tim-
pul de nefunctionare a utilajelor este intot-
deauna rdu pentru afaceri. Cu un echipament
de Tnalta calitate si serivicii de incredere, el
stie ca va putea continua sa-si dezvolte aface-
reain liniste. m



"Fiecare nou model de utilaj ridica
standardele la un nou nivel."

- Jorg Nuhn, Director General Executiv, Nuhn GmbH

TEXT: PATRICK SUTTER, IMAGINI: ANDREAS HARTKOPF SI HERRMANN S| RENZ

Compania Herrmann & Renz GmbH, cu oachim Groner, director executiv la Herrmann &
sediul in Blaustein, |éngé U|m, in sudul Renz GmbH, isi aminteste foarte bine de perioada
) -1 2 A 1 n care era operator de utilaje forestiere. "Cariera
Germanlel, a fOSt.mf“ntata n 1 986.1n . mea Tn aceastd companie a inceput in anul 2000,
pl’ezent, Compama este una d|ntre CEIe mal dupa inceputul secolului. Primul meu utilaj a fost
mari companii de exploatare forestiera din un Timberjack 1270B. Un utilaj minunat. De atunci, com-
tard. Aceastd companie excelent condusé pania noastrd a crescut foarte mult." -
2 o . O poveste de succes din sudul Germaniei: zece ani mai
a fOSt deserVIta de companla NUHN, tarziu, Joachim Groner a fost promovat intr-o functie de
importator al utilajelor forestiere conducere. Tn prezent, el este singurul director si propri-
John Deere ’I‘n Germania, de cénd au etar al companiei. Compania are acum 30 de angajati si
> q aN—g & detine 20 de utilaje mari John Deere, care sunt folosite
Cumparat prlmul UtIIaJ in 1992. zilnic. Herrmann & Renz a achizitionat primul sau utilaj
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de la NUHN in 1992.

Cu sediul in Niederaula, Hessen, NUHN
GmbH & Co. KG deserveste peste 2.500 de cli-
enti cu mai mult de 3.000 de utilaje in toata
Germania. La sediul lor principal din Hessen,
au aproximativ 30 de angajati. in plus, com-
pania colaboreaza cu companii partenere in
diferite parti ale tarii.

NUHN este bine cunoscuta nu numai pen-
tru vanzarea produselor John Deere, ci si pen-
tru serviciile excelente oferite clientilor si pen-
tru piesele de schimb. Aceasta afacere de
familie, fondata in 1967, activeaza in dome-
niul utilajelor forestiere din 1978. Directorul
executiv Jérg Nuhn, care este a doua gene-
ratie de proprietari, spune: "Vindem numai
utilaje John Deere. Acestea sunt extrem de
puternice si eficiente, iar fiecare model nou
stabileste noi standarde. Toti clientii stiu ca
primesc utilaje de calitate premium."

J6rg Nuhn subliniaza in mod special impor-
tanta serviciilor pentru clienti. Joachim Gro-

ner de la Herrmann & Renz poate garanta
acest lucru: "Consilierea, serviciul pentru cli-
enti si mai ales serviciul de piese de schimb
sunt cu adevarat excelente. Dacd noi coman-
dam piese noi dupa-amiaza, le primim a doua
zi dimineata devreme." Sesiunile de instru-
ire fac parte, de asemenea, din serviciile ofe-
rite. Tehnologia utilajelor a devenit din ce in
ce mai complexa. Prin urmare, clientii trebuie
sd tind si ei pasul cu toate functiile si posibili-
tatile. Cel mai important subiect este, si a fost
de ceva vreme, digitalizarea.

"Utilajele de recoltat
busteni John Deere
ofera cea maibuna
calitate."

Sisteme inovatoare
Cu ajutorul instrumentelor John Deere, fie-
care sectiune forestiera poate fi analizatd sepa-
rat. Astfel, arborii pot fi exploatati foarte precis.
"John Deere a dezvoltat sisteme foarte inova-
toare. Din 2018 s-au facut pasi uriasi in dome-
niul digitalizarii. Instrumentele sunt incluse in
echiparea standard. La inceput, multi clienti
au fost reticenti, dar acum majoritatea clienti-
lor folosesc sistemele, deoarece acestea oferd
foarte multe avantaje", spune Jérg Nuhn.
Herrmann & Renz este un pionier in dome-
niul digitalizarii. Inca din 2016, directorul exe-
cutiv Joachim Groner a cumparat primul uti-
laj cu functii digitale, un utilaj 1470G, cel mai
mare model John Deere. La acea vreme, a fost
introdus si RDA (Remote Display Access- Acces
de la distanta la ecran), care ofera acces vizual
de la distantd prin intermediul internetului.
Astfel, a fost posibild o diagnosticare mult mai
rapida a erorilor, ceea ce a insemnat un timp
de functionare mai mare al utilajului.




O altd caracteristica, pentru care Joachim
Groner este un sustinator convins inca de la
lansarea sa in 2018, este functia hartilor Tim-
berMatic. Datele colectate de senzorii de la
combind si locatia exacta a bustenilor tdiati cu
ajutorul GPS sunt transferate automat pen-
tru uzul expeditorului. Tn cazul in care exista
puncte de interes, cum ar fi o panta abrupta,
operatorul utilajului poate introduce acest
lucru pe hartd, impreuna cu o observatie - sau
poate adduga un avertisment, dacd este nece-
sar. Comunicarea intre operatori este imbuna-
tatita considerabil prin acest lucru, deoarece
datele sunt salvate in sistem. Datele dintre uti-
laje sunt schimbate prin intermediul unui ser-
viciu cloud.

Joachim Groner explica: "Acum este mult
mai usor sa organizam sarcinile. Totul este afi-
sat pe harta, inclusiv cati metri cubi se afla in
anumite pozitii." Un alt mare avantaj al Timber-
Matic Maps este faptul ca sunt afisate traseele
parcurse. Cu ajutorul culorilor liniilor, operato-
rii de transportatoare pot vedea daca existd o
panta in padure sau daca un anumit loc este
impracticabil. Operatorul poate decide daca
trebuie sa lucreze pe o sectiune in aceeasi zi,
de exemplu, dacad exista o prognoza de ploaie.
Tn opinia lui Joachim Groner, existd multe avan-
taje care usureaza munca zilnica a operatorilor.

Instrumentele sporesc eficienta

Herrmann & Renz este convins de avanta-
jele digitalizarii. "Cu ajutorul instrumentelor
digitale ne putem creste in mod clar venitu-
rile si suntem mult mai eficienti", spune Gro-
ner. Compania acorda o mare importanta unei
procesari optimizate a bustenilor. Cu ajutorul
tehnologiei si a software-ului utilizat, compa-
nia poate creste considerabil profitul clienti-
lor sdi in comparatie cu procesarea conventio-
nala a bustenilor.

n prezent, Herrmann & Renz detine 20
de utilaje John Deere. "Compania noastra a
cumparat utilaje John Deere (fostul Timber-

Herrmann & Renz GmbH

o Sediu: Blaustein langa Ulm in sudul Germaniei
¢ Fondatd: 1986

* Director executiv si proprietar Joachim Groner

¢ Angajati: 30+

® Cooperare stransa cu NUHN din 1992

e Tn acest moment sunt utilizate 20 de utilaje
forestiere John Deere

¢ Dezvoltarea de noi arboreturi

¢ Auto-recoltare si comert cu lemn

e Serviciu de transport

* Exploatari forestiere speciale

jack) din prima zi - de mai bine de 30 de ani.
Aceasta a fost o decizie constienta, deoarece
aceste utilaje ofera cea mai inalta calitate.
Pana acum, angajatii nostri pe termen lung
cunosc foarte bine aceasta marca, sunt pri-
ceputi sa lucreze cu ele, nu este nevoie ca ei
sa se obisnuiasca cu alte marci. Atunci cand
avem nevoie de piese de schimb si reparatii,
aprovizionarea dintr-o singura sursa este, de
asemenea, un avantaj", spune Joachim Gro-
ner. Compania sa are propriul atelier care
efectueaza reparatiile. Angajatii nostri sunt
motivati, atunci cand exista o buna interacti-
une intre calitate, tehnologie si servicii. Fie-
care operator are propria sa zona de respon-
sabilitate, ceea ce, potrivit lui Groner, este
apreciat cu adevdrat. Pentru procesarea com-
pleta a arboreturilor forestiere, Herrmann &
Renz foloseste, de asemenea, lucratori fores-
tieri manuali. De asemenea, compania acorda
prioritate managementului calitatii si siguran-

"Angajatii nostri
sunt motlvatl
atundi cand exista o
buna interactiune

intre calitate,

tehnologle Si
servicii.

tei la locul de munca. Pentru clienti, nu doar
profitul maxim este important, stie Joachim
Groner. Multi clienti acorda o mare impor-
tanta sigurantei.

O propunere de vanzare unica a compa-
niei este faptul cd, pe langa forwardere, au si

tractoare forestiere 12x cu trolii care asista
fiecare utilaj. Joachim Groner si-a construit
infrastructura in asa fel incat angajatii sai sa
nu fie nevoiti sd mearga tot timpul cu utilajul
Tnainte si Thapoi. lar cu camionul platforma al
companiei, utilajele pot fi duse oricand intr-o
alta locatie. "Asta inseamna ca angajatii nostri
nu trebuie sd astepte. Chiar si in acest aspect
suntem foarte eficienti, deoarece nu existad
aproape deloc perioade de asteptare", explica
Groner.

Procese optimizate

Activitatea in cadrul companiei s-a schimbat
considerabil de cand au cumparat primul uti-
laj 1470G in 2016. Sistemele ofera informa-

tii precise si imbunatatesc fluxul de lucru in
intreaga organizatie. Nu mai este nevoie de
notite pe hartie. Procesele din cadrul com-
paniei sunt coordonate perfect. O alta func-
tie care este folosita zilnic de directorul execu-
tiv este TimberManager. Cu TimberManager,
acesta poate vedea toate utilajele sale si
datele de performanta ale acestora pe ecra-
nul calculatorului sau. Astfel, el poate urmari
n orice moment progresul pe santierul de
exploatare forestiera -
cente.

Structura organizatorica a Hermann & Renz
s-a schimbat recent. In prezent, existd mai
multi sefi de echipa responsabili de fiecare
echipd, care il sprijina pe directorul executiv in
operatiunile zilnice. Odata cu cresterea com-
paniei, structura a trebuit sa creasca si ea.

Nimic nu trebuie I3sat la voia intampla-

in metri cubi si in pro-

rii, in schimb sunt necesare responsabilitati si
procese clare, spune Joachim Groner. El pri-
veste cu optimism spre viitor. "Avem tehno-
logia perfecta, suntem foarte productivi si am
creat o structura organizationald ideald." Tn
anii urmatori, el doreste sa continue strate-
gia de crestere profitabila. Si vrea sa creeze
noi locuri de munca. Povestea de succes de la
Blaustein este gata sa continue. m
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Hartile TimberMatic™ si Timber Manager™ de la John Deere
s-au dovedit a fi 0 adevarata schimbare pentru antrepreno-
rul forestier Mitch Drummond, satabilit in Albury, a carui
afacere s-a extins de la doi la sase angajati in ultimele 18

|luni.

Drummond a inceput activitatea in domeniul forestier
dupa ce a terminat scoala si a lucrat ca operator timp
de aproximativ 12 ani inainte de a infiinta M & C Har-
vesting in 2019.

Flota performanta a afacerii este alcdtuitd din-
tr-o serie de utilaje John Deere, inclusiv trei utilaje pe
senile 859MH si doua forwardere 1910E. Atat utilajele
pe senile, cat si forwarderele sunt concepute pentru a
rezista in medii dificile, cum ar fi exploatarea forestiera
pe pante abrupte.

Contractat pentru a produce aproximativ 115.000
de tone pe an de lemn de esenta moale din districtele
nordice ale zonei forestiere a plantatiei HVP, Drum-
mond a declarat ca era esential ca echipamentul sdu sa
fie pe masura sarcinii.

"Suntem specializati in terenuri intermediare, intre
panta abrupta si platd si avem contract pentru prima si
a doua rarire", a declarat Drummond.

"In ultimele 12 luni, in special, am avut parte de
vreme umedad, iar utilajele pe senile s-au descurcat
exceptional de bine."

Legdtura dintre John Deere si gama Waratah a fost,
de asemenea, un punct de atractie pentru DI. Drum-
mond, care utilizeaza atasamentele Waratah 618C pe
utilajele sale.

"Ne place foarte mult combinatia dintre utilajele
John Deere si capetele Waratah, precum si fiabilita-
tea si reputatia pe care aceste doua marci o au lucrand
impreund."

TimberMatic Maps si TimberManager
faciliteaza operatiunile

Sistemul digital de operare forestiera de la John Deere,
TimberMatic Maps si TimberManager a adaugat o efi-
cienta semnificativa operatiunilor M & C Harvesting.
Sistemul cloud ofera managerilor capacitati de acces
de la distanta la santierul forestier de lucru si posibi-
litatea de a monitoriza productia intre harvestere si
forwardere. De asemenea, cu ajutorul sistemului este
usor sa se marcheze locatiile pentru lemnul stivuit si
sa se creeze limite n jurul locului de exploatare fores-
tiera.

Drummond a spus ca este un instrument puternic
pentru a eficientiza productia, in special in conditiile
unei forte de munca in crestere.

"Am Tnceput recoltarea cu un sistem de doud piese,
care acum a crescut la cinci, permitandu-mi tranzitia
catre un rol de conducere", a declarat Drummond.

"O caracteristica cheie care m-a facut sa ma intere-

sez initial de John Deere a fost TimberMatic Maps si
TimberManager si capacitatea sa de a accepta harti

in format PDF cu suprapuneri care aratd randurile de
rarire. Am constatat ca rezultatele in urma cartografie-
rii sunt foarte precise.

"In mod traditional, limitele sunt trasate de citre cei
care se afla pe teren, astfel incat utilizarea TimberMa-
tic Maps inseamna cd operatorii nostri nu trebuie sa
iasa si sd se plimbe atat de mult in jurul perimetrului
pentru a verifica limitele, ceea ce, in schimb, le ofera
mai mult timp de lucru si o productivitate mai mare.

"De asemenea, inseamna ca pot vedea in orice
moment unde se afla utilajele si operatorii mei, ceea
ce ma ajutd in cazul in care apar probleme. Acum pot
ajuta la rezolvarea problemelor de la distantd."

"De asemenea, pot vedea cifrele de productie pen-
tru fiecare utilaj. Datele de productie sunt foarte pre-
cise: Pot sa monitorizez ceea ce a produs combina, cat
de mult trebuie sa transporte transportatoare si ce a
fost trimis la debarcare."

"Faptul de a putea monitoriza utilajele si modul in
care acestea functioneaza, inclusiv consumul de com-
bustibil, este, de asemenea, un beneficiu enorm pen-
tru eficienta operationala."

n parteneriat cu cei mai buni

Drummond a declarat cd, desi reputatia de calitate a
John Deere a fost cea care i-a starnit interesul pentru
prima data, fiabilitatea doveditad si sustinerea au fost
cele care I-au convins sa cumpere.

"Am avut o relatie foarte buna cu toata echipa de la
RDO Equipment, Lavington, si as spune ca reactia lor
la nevoile noastre de servicii este intotdeauna exce-
lenta", a spus Drummond.

"Intotdeauna pot avea incredere cé vor veni cu
tot ce este necesar, cum ar fi filtre, uleiuri si piese de
schimb pentru serviciu, iar eu pot sa le predau utilajele
si sd ma ocup de ceea ce trebuie sa fac."

n timp ce industria forestiera se afld sub presiune in
urma incendiilor grave de tufisuri si a cresterii costuri-
lor de productie, Drummond este incantat de directia
afacerii sale.

"Sunt foarte multumit de modul in care se desfa-
soara activitatea. Ne-am extins la sase angajati in ulti-
mele 18 luni si sunt Tncantat sa continudam sa crestem,
ceea ce ar putea insemna mai multe noi oportunitati
de angajare si echipamente suplimentare pentru M&C
Harvesting." m



Clientii francezi detinatori de utilajele forestiere viziteaza Joensuu:

Viitorul silviculturii si Inventarul forestier
finlandez prezinta interes

TEXT: SIRKKA-LIISA AALTONEN IMAGINI: HARRI MAENPAA

O delegatie de la AFCO, dealerul francez al John Deere, a vizitat Joensuu la mijlocul

lunii martie. Viitoarele tendinte in silvicultura au fost discutate in cadrul unei prezentari
sustinute de Lauri Sikanen, cercetator principal, si de Johanna Routa, manager de
cercetare, ambele de la Institutul de Resurse Naturale din Finlanda Luke. Digitalizarea,
inteligenta artificiala si datele joaca un rol mai important pe agenda cercetatorilor. Pozitia
Parlamentului European cu privire la actualizarea Directivei privind energia regenerabila
(REDIII) a fost un subiect de preocupare pentru clientii francezi de utilaje forestiere.

dftien Genest (Des Racines aux Branches), Fabien Veyssiére
aaii)acques Ribot (Biocombustibles Group), Thomas Richard
_"' $ Lemarchand (Cornu SAS), Dr. Kari Vaatainen (LUKE),
peHe 'I'—- nt (Parlant Forest Exploitation), Mikko Turunen
Jé@reiForestry), Mathieu Fleury (Biocombustibles Group),
widiRouta (LUKE), Kalle Seppi (John Deere Forestry), Lauri
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a momentul vizitei, instantaneul

directivei UE era ingrijorator atat

pentru oaspeti, cat si pentru gazde;

intreaga definitie a energiei regenera-

bile era reinterpretata. Conform pozi-
tiei Parlamentului European, doar fractiunea
secundara care circuld prin industrie ar fi eligi-
bila si ar conta ca bioenergie regenerabil. n
schimb, biomasa primara - lemnul mic, tdie-
rile de recoltd si raddcinile - ar fi exclusa de la
subventiile pentru energia regenerabila. Singu-
rele exceptii ar fi rarirea care ajuta la prevenirea
incendiilor forestiere sau a accidentelor rutiere,
sau padurile afectate de dezastre naturale, dau-
natori sau boli.

Vestea primita la sfarsitul lunii martie a fost
o usurare. in timpul negocierilor, s-a conve-
nit cd bioenergia durabild va fi considerata in
toate cazurile ca fiind complet regenerabila.
Acordul in aceasta privinta a fost descris ca
fiind provizoriu. Motivul pentru aceasta expri-
mare prudentd este ca rezultatul negocierilor
nu va deveni concret decat dupa ce Consiliul si
Parlamentul European il vor vota.

Ceea ce este sigur este ca dezbaterea pri-
vind silvicultura in statele membre ale Uniunii
Europene va continua. Problemele legate de
aprovizionarea cu lemn energetic si, de ase-
menea, luarea in considerare a diferentelor
nationale dintre statele membre ale Uniunii
Europene 1i preocupa si pe altii in afara de fin-
landezi si francezi. Exista multe emotii impli-
cate in dezbaterea privind silvicultura. Luke,
un institut de cercetare detinut de Ministe-
rul finlandez al Agriculturii si Padurilor, atrage
atentia asupra importantei datelor cerce-
tate in detrimentul emotiilor. Obiectivul Parla-
mentului European este de a creste ponderea
energiei regenerabile la 45% din consumul de
energie pana in 2030. Tn 2020, cota de energie
regenerabild era de aproximativ 22%.

Importanta silviculturii
n fruntea delegatiei franceze s-a aflat directo-

rul de marketing si dezvoltare al AFCO, Thomas
Richard. AFCO este unul dintre cei trei dealeri
francezi de utilaje forestiere John Deere. Dele-
gatia AFCO de clienti de utilaje forestiere si-a
Tnceput vizita cu un tur al fabricii John Deere
Forestry Oy din Joensuu. Tn calitate de lider in
dezvoltarea de solutii de exploatare forestiera,
Deere se angajeaza in cooperare si cu Institutul
de Resurse Naturale din Finlanda Luke.
Aproape de doua ori mai mare decat Fin-
landa, Franta este a patra cea mai mare tara
impadurita din Europa. Acoperirea forestiera
a tarii este de aproximativ 30%, adica putin
peste 16 milioane de hectare. Finlanda, pe
de alta parte, este cea mai impadurita tara
din Europa, cu aproximativ 86% din supra-
fata totald a terenului sdu acoperita de paduri,
adica aproximativ 22 de milioane de hectare.
Pentru ambele tari, silvicultura are o mare
importanta.

Economia emergenta a datelor
Prezentdrile sustinute de Lauri Sikanen si
Johanna Routa de la Luke au oferit invitatilor
o buna imagine de ansamblu asupra silvicultu-
rii finlandeze si a viitoarelor tendinte din sec-
torul forestier. Dioxidul de carbon biogenic,
economia hidrogenului, metanul verde si bio-
diversitatea sunt temele viitorului. Este vorba,
de asemenea, despre cunoastere - utiliza-

rea din ce in ce mai versatila si mai eficienta a
datelor, o economie a datelor.

n exploatarea forestiera, de exemplu, nu mai
este suficient ca un utilaj forestier sa gaseasca
un copac care sa fie cules "pe acelasi hectar
sau chiar pe acelasi metru". Cererea de efici-
enta in exploatarea forestiera se intensifica,
motiv pentru care 'trebuie sa ajungem la ace-
iasi centimetri', a explicat Routa.

O superputere a datelor privind
resursele forestiere

Luke produce date anuale privind resursele
forestiere ale Finlandei, sandtatea padurilor,

PASIUNE SI IMPLICARE

FCO (Atelier Forestier du Centre

Ouest) este o companie de fami-

lie, cu sediul in Egletons (Corréze

- Franta) si creata in 1977 de catre
DI. Bernard Abisset. La inceput, compania a
fost specializata in intretinerea si repararea
echipamentelor forestiere ale marcii franceze
Cemet - Agrip. Achizitionarea marcii de catre
grupul finlandez FMG 1n 1989 a determinat
AFCO sa continue dezvoltarea sa cu Timber-
jack si, in 1991, a devenit dealer al marcii pen-
tru 8 districte din centrul de vest al Frantei.

n 2003, Maryléne Pinlet, fiica fondatoru-

lui, a preluat conducerea companiei la care
s-a aldturat in 1992.

n 2005, structura a devenit, in mod logic,
dealer John Deere, cand firma americana
si-a aplicat numele pe echipamentele foresti-
ere de la Timberjack, cumparate cu 5 ani mai
devreme.

Anul 2013 marcheaza un moment de coti-
tura pentru AFCO. John Deere atribuie o noua
arie geografica structurii franceze, care s-a
extins de atunci in 26 de departamente din
palierul nord-vestic al Frantei, de la Nouve-
lle-Aquitaine, la Bretania si Normandia. Pen-
tru a asigura un serviciu tehnic de calitate in
acest nou sector, AFCO a decis sa se bazeze pe
2 agenti de servicii, AFCB n Bretania si Cornu
SAS in Normandia, structuri prezente de multi

biodiversitatea, stocurile de carbon si modi-
ficdrile acestora. Inventarul forestier national
(IFN) a fost realizat in Finlanda incd din 1921.
Datele produse de IFN se bazeaza pe esanti-
onarea statistica si pe masurarea a peste 100
de variabile anual in parcele experimentale
situate pe intreg teritoriul Finlandei. Datele
privind resursele forestiere specifice fiecarei
municipalitati si hartile resurselor forestiere
sunt produse la fiecare doi ani dintr-o combi-
natie de date de teren ale IFN si imagini din
satelit.

in trecut, colectarea datelor se ficea in
intregime prin mersul pe jos. Acum, fiecare
hectar de padure privatd din Finlanda este
documentat prin scanare cu laser. Dezvoltata
initial in scopuri militare, scanarea cu laser a
fost exploatata pentru a furniza cele mai bune
informatii posibile despre padurile finlandeze.

Finlanda este o superputere in ceea ce pri-
veste datele privind resursele forestiere. Fin-
landezii au multe de oferit lumii in ceea ce pri-
veste expertiza in domeniul datelor privind
resursele forestiere. Se pare ca existd o nevoie
de date si in Franta. Atat Finlanda, cat si Franta
au un numar mare de proprietari de paduri
private. Dimensiunea medie a unei exploata-
tii forestiere private in Finlanda este de 30 de
hectare, iar cartografierea resurselor foresti-
ere si colectarea de date curg deja prin vene.
n Franta, pe de alt3 parte, marea majoritate a
exploatatiilor forestiere private au o suprafata
de numai un hectar.

Atunci cand exploatatiile sunt mici si datele
forestiere sunt fragmentate, este extrem de
dificil si ineficient sa se realizeze o bioeco-
nomie forestiera solida. Exista o dorinta de a
creste exploatarea forestiera in Franta. Masu-
rile de activare vor viza cei mai mari propri-
etari de paduri din tard. Pentru John Deere,
Franta este una dintre cele mai importante
piete din Europa continentald. m

AFCO are mai mult de
500 de utilaje noi livrate

din 1991 incoace.

ani in acest sector si care sunt si astazi relee
tehnice ale AFCO pe aceasta zona.

n prezent, AFCO continud s& se concen-
treze pe ceea ce i-a cladit succesul din 1977:
servirea profesionistilor in exploatare foresti-
erd. Cu mai mult de 500 de utilaje noi livrate
din 1991, 30 de angajati se straduiesc in fie-
care zi sa raspunda eficient clientilor, cu pasi-
une si angajament. m



"Pe vremuri, nu
era nevoie de o
harta pentru a
taia si transporta

copaci

Acumarparea
ineficient fara harti.

TEXT SIIMAGINI: JOHN DEERE

Cand Riku Naarajarvi, antreprenor de uti-
laje forestiere, a auzit de aplicatia TimberMa-
tic Maps, se obisnuise deja cu hartile digitale.
Sistemele de harti ale companiei forestiere
erau utilizate de mult timp, in principal pen-
tru definirea unei zone de exploatare fores-
tierd si a instructiunilor de lucru, asa ca nu
avea asteptari prea mari de la noua aplicatie.
"Tnainte nu aveai nevoie de o harti pentru
a tdia si a transporta copaci", isi aminteste
Naarajarvi cd gandea. Cu toate acestea, el a
decis sa acorde o sansa noilor aplicatii.
"Curiozitatea m-a indemnat sa ma uit

mai atent la aceasta chestiune, iar apoi am
inteles cd nu se rezuma doar la o harta si

la instructiuni de lucru, ci este vorba des-

pre gestionarea intregului lant de produc-
tie. Acestea au fost concepute tinand cont de
nevoile reale ale antreprenorului.”

Beneficii imediate de pe urma
usurintei de utilizare

Primul utilaj a companiei Pekka Naarajarvi
din Langelmaki, a fost legendarul Lokomo
990. Astazi, lantul de utilaje are trei forwar-
dere John Deere si harvesterul 1270G, achi-
zitionat in 2021, precum si aplicatiile Timber-
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Matic Maps si TimberManager care au venit
impreund cu acesta.

Usurinta de utilizare a hartilor si benefici-
ile pe care acestea le aduc in activitatea de zi
cu zi au fost imediat evidente. "Aplicatia mar-
cheazd automat locatia si speciile bustenilor
tdiati pentru operatorul forwarderului, ceea
ce face ca planificarea muncii sa fie mai efi-
cientd.

Nu mai este nevoie sa ghicesti, iar gasirea
bustenilor se desfasoara cu usurinta pe intu-
neric sau in zapada", spune Riku Naarajarvi.

Posibilitatea de a adauga diferite mar-
caje pe harta, cum ar fi copaci de mentinere,
zone de teren moale si note despre urme, a
fost, de asemenea, laudata. lar faptul ca Tim-
berManager a facut ca planificarea santieru-
lui forestier sa fie si mai precisa, cu trasee de
conducere, zone de debarcare si estimari ale
diferitelor specii de lemn, I-a convins rapid
pe Riku Naarajarvi de utilitatea aplicatiei. Dar
acesta a fost doar inceputul.

Straturile avansate de harti au
deblocat noi posibilitati

Introduse pentru clientii finlandezi in toamna
anului 2022, straturile de harta avansate au
adus o multime de caracteristici noi pentru
antreprenori si operatori: notificari privind
utilizarea padurii, harta terenului cu vedere
oblicd, harti de manevrabilitate care eviden-
tiazd terenul umed si pantele abrupte, harta
vizibilitatii, eliminarea raririi, lungimea arbori-
lor si harta debarcarii adecvate.

"Straturile avansate de harti au deblocat
posibilitatea de a utiliza datele intr-un mod
cu totul nou", spune Riku Naarajarvi, care
adauga: "M-am gandit: "De ce nu au fost dis-
ponibile mai devreme?"".

Planificarea prealabila a unui santier de
exploatare forestiera este foarte simpla. Datele

de bazd despre santierul forestier sunt usor de
copiat de pe hartile companiilor forestiere, iar
planificarea efectiva a santierului de exploa-
tare forestiera se face cu ajutorul datelor deta-
liate furnizate de noile straturi de harta din
aplicatia TimberManager. "De exemplu, rutele
de conducere pot fi planificate pe baza hartii
terenului cu vedere oblica si a hartii de mane-
vrabilitate. Acestea arata contururile terenu-
lui, cum ar fi bolovanii mari, pantele abrupte
si santurile cu o precizie surprinzatoare. Reali-
tatea din padure poate fi uneori diferita, astfel

Rutele de conducere
pot f1 planificate

pe baza hartii
terenului cu vedere
oblica si a hartii de
manevrabilitate.

ncat evaluarea vizuala a operatorului utilaju-
lui este Tnca necesara, dar straturile hartii sunt
cel putin orientative. Caracteristicile straturilor
hartii sunt utilizate in planificarea prealabila
la locul de munca si in timp real, pe masura
ce lucrdrile avanseaza." Potrivit lui Naarajarvi,
exista deja un avantaj prin familiarizarea cu
santierul forestier deja in timpul fazei de plani-
ficare si apoi prin faptul ca se invata mai multe
pe masura ce lucrarile avanseaza.

"De exemplu, marcarea unui arbore de
mentinere poate fi fdcuta deja atunci cand
se viziteaza santierul forestier si se merge in
padure. Atunci cand plasati un marcaj pe harta
n padure, datele sunt vizibile imediat pentru
toti cei care lucreaza in acelasi loc de exploa-
tare forestierd. Nu este nevoie sa ghiciti ce
Tnseamna asta sau cealalta. De asemenea, este
usor de planificat si de monitorizat respecta-
rea instructiunilor. Responsabilitatea finala s-a
mutat de la taiere la etapa de planificare."

Harta cu vedere oblica arata
contururile terenului

Pe langa antreprenor, si operatorii de utilaje
gasesc utile noile straturi ale hartii. "Am auzit
comentarii potrivit carora, fard Maps, munca
nu ar merge la fel de bine", spune Naarajarvi.
Harta cu vedere oblic3, folositd mai ales de
operatori, arata n special contururile mici ale
terenului. O harta topografica standard nu
face acest lucru, deoarece simbolurile sale

si spatiile dintre liniile de contur sunt rare-
ori suficient de detaliate. Harta de umiditate
care arata unde se afla apa ajuta, de aseme-
nea, la planificare. Aceste informatii facili-
teaza semnificativ planificarea traseelor de
conducere, atat din perspectiva eficientei, cat
si a prevenirii deteriorarii terenului. "Traseele
sunt mai usor de realizat, tinand cont si de
operatorul transportatorului. Pe harta pot fi
adaugate instructiuni verbale si diferite mar-
caje." Marcajele realizate in timpul taierii pot
reduce, de asemenea, conducerea inutila.
"Daca va abateti de la traseul de conducere
pentru a lua un arbore de samanta sau pen-




tru a lua un arbore dezradacinat si aduceti
bustenii langa traseul de conducere, puteti
face o nota pentru operatorul forewarderului
ca, n ciuda faptului ca pista este vizibild, nu
ai la ce sd ajungi."

Straturile de harta au o multime de
informatii

Riku Naarajarvi foloseste informatiile furni-
zate de hartile de vizibilitate si de indepartare
a raririi in definirea necesitatii de defrisare si
de rdrire in raport cu cea mai buna densitate
de crestere. Harta lungimii arborilor prezintad
un model precis al coronamentului si poate
arata chiar si lungimea unui singur arbore,
ceea ce face ca estimarea indepartarilor din-
tr-o zona selectata sa fie mai precisa ca nici-
odata. Naarajarvi foloseste aceste informa-
tii si pentru a planifica unde sa aseze ramurile
de copac.

harta pt .
instrietiuni verbale si

Riku Naarajarvi spune ca straturile de harti
oferd noi instrumente si pentru conditii difi-
cile. "Sa luam, de exemplu, indepartarea unui
copac dominant cand afara este bezna totala.
Gdsirea acestuia pe harta de lungime este
usoara. Sau atunci cand incercati sa pastrati
o spatiere uniforma a traseelor intr-o padure
densd, acum exista un instrument si pentru
asta." Uneori, Tn padure, este dificil de esti-
mat distanta pana la traseul anterior. Acum
puteti defini, sa zicem, o zona de alerta de
20 de metri in jurul utilajului. Cand margi-
nea zonei de alerta se apropie de traseul de
exploatare inregistrat anterior, distanta este
corecta. "Fara indoiald, o caracteristica exce-
lenta."

Dezvoltarea continua a Timber-
Matic Maps si TimberManager

Dezvoltarea in stransa colaborare cu clientii

ul. Pe
pth adaugate

diténite marcaje.

asigura faptul ca aplicatiile servesc utilizato-
rii in cel mai bun mod posibil. Riku Naarajarvi
apreciaza activitatea de dezvoltare activa

a John Deere si dorinta de a asculta clien-
tii. "Colaborarea cu John Deere a fost foarte
usoara. Feedback-ul, dorintele si ideile pe
care le-am oferit au fost de multe ori imple-
mentate rapid, dacd au avut potential. Se
simte ca si cum Maps, Manager si straturile
de hartd au fost dezvoltate pentru client. Nu
ma Indoiesc cd existd o multime de caracte-
ristici noi pe drum."

"Nici macar nu-mi pot imagina exploata-
rea fara Maps si straturile de harti. Acestea
au avansat enorm. Cu cat mai multe informa-
tii, cu atat mai multe beneficii. Asa stau lucru-
rile", rezuma Riku Naarajarvi. m

25



Incantat de utilajele forestiere

Utilajele forestiere John Deere au
acel ceva anume care continua sa
ma fascineze.

TEXT SI IMAGINE: DANIEL HIRSCHFELD

stdzi, cunosc procesul din spatele unui utilaj forestier, de la

proiectare si testare pana la clientul care lucreaza in padure.

Acest lucru face ca fiecare imagine sa fie speciala pentru
mine: sa stiu cum si de unde a inceput totul, ce procese a
implicat si cum functioneaza utilajele in actiune.

Dezvoltarea continua si inovatiile, cum ar fi IBC, TimberMatic Maps
si TimberManager, confortul de actionare imbunatatit constant si usu-
rinta de operare, precum si responsabilitatea asumata fata de natura
si mediu fac ca John Deere sa fie foarte special pentru mine. Apreciez
modul in care pretuieste opiniile operatorilor si ale clientilor.

John Deere este ca o mare familie. Dealerii, contractorii si operato-
rii au cu totii o legatura speciald cu John Deere Forestry si sunt gata sa
depuna orice efort suplimentar posibil in timpul sedintei foto pentru
a face imaginile extraordinare. Fie cd este vorba de a conduce intr-o

Daniel Hirschfeld, fotograf, Germania.
Instagram: dani_deere24

B | S
anumita zona din padure doar pentru ca exista un imprejurimi grozave
sau de a muta utilajul intr-o pozitie noua pentru ca acesta sa arate mai
bine si sa fie evidentiate toate partile importante.

Fotografia mea preferata a fost facuta in toamna anului 2022. Foto-
grafia este speciala pentru ca in acea zi mi-am completat in sfarsit
colectia de utilaje din seria G. Padurea din fundal are acel ceva anume,
iar utilajul este perfect amplasat. Dar, ca sa fiu sincer, imi plac toate
fotografiile mele. m




TEXT SIIMAGINI: ANTTI HEIKKINEN

MEREU ALEGEREA
ESTE VERDE

orwarderul Lokomo FMG 909 porneste rapid

atunci cand Esko Rauva roteste cheia de con-

tact. Ne aflam in regiunea Pirkanmaa, Fin-

landa, in mijlocul unui peisaj cu paduri si cam-

puri, alaturi de predecesorii utilajelor forestiere
de astazi.

Rauva este un antreprenor cu £,
vechime Th domeniul exploatarii
forestiere si al agriculturii.

Pe vremuri, el a achizitionat un
forwarder FMG 909 si un utilaj 990
folosite. El s-a asigurat ca o bucata
de istorie a utilajelor forestiere a
ramas in stare prezentabild pana in
prezent. Aceste utilaje nu sunt folo-
site in operatiunile de exploatare
forestiera ale companiei, dar in verile trecute, 909 a incar-

cat sute de metri cubi de busteni de pe santierele de rarire.

ncé un utilaj foarte functional pentru contracte la scara
mical

La un moment dat, Lokomo 909 a fost cel mai popu-
lar transportator din Finlanda. Rauva spune ca nu ar trebui
sa mai existe altele la fel ca acesta in Finlanda. Povestei

spune ca ar fi fost [dsat Tn urma intr-o vanzare mare catre
Polonia si asa a ramas utilajul in Finlanda. Caracteristicile
poloneze ale utilajului includ anvelope mai mari si un spa-
tiu de incdrcare si un incarcator mai robust.

Au trecut mai bine de 20 de ani de cand utilajul 909 a
tdiat copaci in mod profesionist. Timpul
si statul nefolosit isi pun Tn cele din urma
amprenta, dar porneste ca un utilaj nou.
Calculatorul ar trebui, de asemenea, sa
fie actualizat pentru lucrarile moderne de
exploatare forestiera, dar ar putea sa taie
copaci chiar si acum. Atat harvesterul, cat
si forwarderul au acumulat aproximativ
25.000 de ore de functionare.

Modelele de utilaje au fost realizate la
fabrica din Joensuu la sfarsitul anilor 1980.

Cu motorul forwarderului Lokomo in functiune, Rauva
oferd un sfat: "Utilajele rdman in stare buna atunci cand
sunt folosite in scopul pentru care au fost concepute." Pen-
tru exploatare forestierd! m

Trimiteti-ne imagini cu utilajele dumneavoastra verzi
InTheForest@JohnDeere.com




H212 ofera
un spor de
productivitate

Steve Cazorro, directorul general
executiv al companiei de exploatare
forestiera Farbon, efectueaza prima
rarire pe o suprafatd de 85 de hectare
de teren. Suprafata a fost plantatd
dupa o furtunad in 1999, iar pddurea se
afla acum in faza initiala de recoltare.

Vedeti articolul complet la pagina 12.




