"INTHE

JOHN\ERE FORESTRY - NTULUI 2/2021

.

!
r *

4 * nes
" 1170G i

Un harvester fantastic
P . de mare capacitate

o\ ‘ -
Importanta testarii’
produsului -

xpert Check pentru
nistea sufleteasca




Fara taieri
spre cabina

.0 6 teA{pcm'b.il\pentru modelele de hdrv' -



Caz
TimberMatic™ Maps
testat la Gummerus Oy............... LI-

O zi din viata inginerului de
testare Sami HOrkko ..................

Cazul Metsapesala Oy:
harvesterul 1170G cu H423 ........ ] 2

Cazul Bro Skogsentreprenad:
Fericirea inseamna un
harvester John Deere ............... ]6

Expert Check 2.0.......cccccueeni.e 2 2

Inovatie prin
colaborare ........cocoeeeeiiiinn. 24

@ JOHN DEERE

IN THE FOREST este o revistd cu drepturi de autor
publicata de doud ori pe an in englez, finlandeza, franceza,
germana, poloneza, portughezd, romand, spaniold si
suedeza. Tirajul revistei este de aproximativ 30.000. Toate
articolele din aceasta revistd au fost scrise, selectate si
editate cu mare atentie. Opiniile exprimate sunt cele

ale autorului si nu pot fi considerate declaratii facute de
compania John Deere si nici nu o leaga si nu obliga in
vreun fel. John Deere fsi rezervd dreptul de a modifica
specificatiile si proiectul produselor descrise in aceastd
revistd, fard o notificare prealabild. Compania John Deere
nu isi asuma nicio raspundere pentru eventualele erori si
omisiuni.

+ISSN 1795-2573 « EDITOR John Deere Forestry Oy,PO. Box
474,33101 Tampere, Finlanda, www.JohnDeere.co.uk

- MODIFICARI DE ADRESE S| ABONAMENTE la adresa
InTheForest@JohnDeere.com

+ REDACTOR SEF Elina Suuriniemi

+ REDACTIE SI FORMATARE Avidly, Helsinki, Finlanda

-TIPARIT de Offset Ulonen Oy, Tampere, Finlanda

- POZA DE PE COPERTA de John Deere

UTILIZAM HARTIE DE IMPRIMARE
ECO-ETICHETATA
Lebéda este eticheta ecologica oficiald nordic, introdusa
de Consiliul de Ministri Nordic. Viziunea etichetei
ecologice Nordic Swan este o societate durabild, in care
generatiile viitoare pot beneficia de aceleasi conditii
si oportunitdti ca si noi insine. Un pas important cdtre
aceasta viziune este ca noi toti, cu ajutorul etichetarii
ecologice, sa alegem cel mai mult produsele ecologice.
Logo-ul Swan demonstreaza ca un produs este o alegere
S buna pentru mediu. Simbolul verde este
§7 L’@«( disponibil pentru aproximativ 60 de grupuri de
/// // produse pentru care se simte necesara etiche-
U p tareaecologici siva fi benefica. In aceste zle,
041 0704 totul, de la lichidul de curatare a mobilierului si

Swan labelled
Rocict pand la hoteluri, poate purta eticheta Swan.

Jari Mennala
Director WCTL,
Sales &
Marketing,
Eastern
Hemisphere

Noua versiune a IBC
introduce functiile
de asistenta pentru
operator

Controlul inteligent al bratului (IBC) de la John Deere reprezinta
un reper in tehnologia utilajelor forestiere. Cea mai recenta
versiune, IBC 3.0, introduce mai multe functii de asistenta
pentru operator care i ghideaza pe acestia catre metodele de
lucru corecte, cresc productivitatea si imbunatatesc valoarea de
revanzare a utilajului.

Functia de asistentad la alimentare incetineste semnificativ flu-
xul la alimentarea bustenilor catre utilaj si se opreste la intalnirea
unei zone de siguranta definite, ghidand operatorul pentru a
recurge la metode corecte de lucru. Asistenta la taiere ghideaza
operatorul pentru a evita tiierea inspre cabini. Impiedicarea
supra-rotatiei capului de recoltat protejeaza impotriva deteri-
orarii furtunului si 1i permite operatorului sa se concentreze
asupra planificarii lucrului. Functiile de asistenta ale operatorului
si functiile care i ghideazd pe operatori cdtre metode corecte
de lucru protejeaza, de asemenea, utilajul de daune externe si
mentin costuri mai mici de intretinere.

Dezvoltarea continua a produselor, caracteristicilor noi,
actualizarea sistemelor si solutiilor fac parte integrantd din modul
de actiune al companiei John Deere. Mii de ore de dezvoltare a
produsului, fara compromisuri, asigurd utilaje si produse de Tnalta
calitate si fiabile pentru clientii nostri.

Chiar si cu usurinta sporita de utilizare a echipamentului,
exploatarea forestiera responsabild necesita in continuare
abilitati profesionale, experienta si know-how.

Nevoile clientilor sunt adesea impulsul pentru noi solutii legate
de cresterea eficientei exploatarii, imbunatatirea ergonomiei
sau cresterea productivitatii prin modurile de lucru. Cand un
antreprenor primeste date despre durata de functionare a
echipamentului sdu, consumul de combustibil si productivitate,
are mai multe informatii pe care sd-si bazeze dezvoltarea afacerii.
Utilajele fiabile, eficiente si aplicatiile inovatoare reprezinta un
avantaj competitiv si de recrutare pentru contractori.
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Y Gummerus Forest Oy a testat noile
caracteristici ale TimberMatic™
Maps inca din primavara.
Antreprenorul Hans Gummerus
apreciaza faptul ca dezvoltarea
produselor John Deere a tinut cont
si de nevoile companiilor mai mici.

-
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TEXT: MARIA LATOKARTANO, IMAGINI: ESA YLIJAASKO
Pe telefonul contractorului de utilaj forestier,
Hans Gummerus, apare un mesaj. Expeditorul
este Vesa Siltanen de la dezvoltarea produselor
— = L din companiaJohn Deere Forestry Oy; vrea
P B " ‘ sa stie ce parere are Gummerus despre noile
-‘_f___f:r P functii in curs de dezvoltare pentru aplicatia
aoh TimberMatic‘Maps. Gummerus urmareste cu
';:_ & '\ interes videoclipul atasat al lui Siltanen si scrie
'\. P . raspunsul lui: ,imi place!”

Am simtit imediat utilajul 1170G ca
fiind al meu
Hans Gummerus este un antreprenor de
utilaje din Kannonkoski, Finlanda. Si-a infiintat
compania Gummerus Forest Oy in 2008
cand era in al doilea an de liceu. S-a alaturat
operatiunilor companiei cu norma intreaga in
2011, dupa serviciul militar.

,Tatdl meu, Jorma Gummerus, a inceput sa
contracteze utilaje forestiere pentru United

o Paper Mills in 1974. Alegerea mea de carierd era
r,_-' clara inca de cand eram copil.”
W "-& | Hans Gummerus a achizitionat primul sau
J"‘!; Ty harvester John Deere in 2018. Gummerus spune
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ca a fost interesat de noile solutii John Deere,
cum ar fi Intelligent Boom Control (IBC) si
aplicatia TimberMatic Maps.

Reputatia utilajelor din seria G, in ceea ce
priveste fiabilitate si eficienta, i-a conturat
si mai mult decizia. Tn 2017, compania John
Deere tocmai fsi lansa noul harvester, seria
1170G, cu 8 roti, pe care Hans Gummerus a
mers sa o testeze in Lappeenranta. ,,Am stiut
imediat ca acesta este harvesterul potrivit
pentru mine.”

IBC usureaza munca

Contractul pentru achizitionarea harvesteru-
lui cu 8 roti a fost incheiat la inceputul anu-
lui 2018. In anul urmétor, culoarea flotei de
utilaje s-a schimbat in verde exclusiv cand
Hans Gummerus a achizitionat un forwarder
1210G. Gummerus a fost multumit de ale-
gerea utilajului. ,,1170G cu 8 roti este foarte
stabil si are o presiune scdzuta la sol. Capul
de recoltat model H413 este potrivit pentru
pdadurile din centrul Finlandei. Este potrivit
pentru raririle timpurii, dar poate face fatd si

arborilor mai mari.”

Atat harvesterul, cat si forwarderul sunt
echipate cu IBC. Cu IBC, operatorul se poate
concentra asupra controlului capului de
recoltare deoarece bratul se adapteaza auto-
mat la miscarea capului utilajului. ,,IBC usu-
reaza semnificativ munca. Odata ce te obis-
nuiesti cu el, nu vrei sd mai operezi un utilaj
forestier fara el.”

Sfarsitul zilei cu

TimberManager

n timpul conversatiei, Gummerus verifici pe
telefon situatia locului de munca. Sistemul
TimberManager fi indica progresul de la locul
de exploatare, in metri cubi si in procente.
Sistemul i oferd lui Gummerus informatii
precise despre volumul bustenilor din zona
de depozitare, usurand planificarea expedierii
si imbunatatirea fluxului pe intreg lantul

de livrare. ,Cu cat antreprenorul are mai
multe flote de utilaje, cu atat mai mult poate
beneficia de TimberManager. A devenit un
obicei pentru mine sd verific situatia la locul

de munca pentru ultima data, inainte de a
merge la culcare.” Harvesterul si forwarderul
lui Gummerus sunt echipate cu aplicatia
TimberMatic Maps, care colecteaza date
n timp real despre procesul de exploatare.
Datele colectate de harvester si locatia
bazatd pe GPS a bustenilor sunt transmise si
actualizate automat catre forwarder printr-o
retea mobild wireless si un serviciu cloud.
,TimberMatic Maps usureaza munca
operatorului de expeditor, deoarece i
permite sa vada instantaneu unde sunt
amplasate diferitele tipuri de arbori si cea
mai buna ruta pentru transportul lor la
depozitul intermediar”, spune Gummerus.
Daca locatia exploatdrii forestiere are unele
zone care atrag atentia, cum ar fi o panta
abrupta, un teren mai denivelat sau chiar
o linie electrica, operatorul harvesterului il
poate marca pe hartd printr-un comentariu.
Daca este necesar, poate adduga o alerta la
comentariu; astfel, operatorul forwarderului
este anuntat atunci cand se apropie de acea
zona.

Viita Forest Oy — o coalitie
a contractorilor de utilaje

Gummerus Forest este o companie partenera a Viita Forest
Oy. Cand a fost Infiintata Tn 2006, Viita Forest era o coalitie de
sapte contractori de utilaje. Viita Forest exploateazd paduri
pentru UPM Forest. Pe langa Gummerus Forest, alte companii
partenere Viita Forest Oy includ in prezent Koneyhtyma Veikko
Pasanen ja pojat, Lahtinen Forest Oy, Metsdkone Honkoset Ay,
Metsdkoneurakainti Valipakka, Moisio Forest Oy si Puunkorjuu
J. Valkeinen Oy.

n acest moment, compania dispune de o flotd de opt utilaje
forestiere si trei excavatoare de terasare.

Compania recolteaza anual aproximativ 320.000 m? de
cherestea rotunda. Zona de operare a Viita Forest acopera
Kannonkoski, Karstula, Pihtipudas, Viitasaari si Keitele, in
mijlocul Finlandei. Compania are doi angajati care sunt
responsabili cu controlul recoltarii. Compania are aproximativ
40 de angajati. m




Testarea noilor functii

Dezvoltarea si actualizarea continud a
sistemelor si aplicatiilor este o parte
integrantd a modului de operare al companiei
John Deere. Aplicatia TimberMatic Maps a
fost actualizata in primdvara si Gummerus
Forest Oy a fost printre primele companii
care au testat noile functii. O noua
caracteristica a aplicatiei TimberMatic Maps
este posibilitatea de a utiliza un instrument
de tip Paintbrush pentru a vopsi bustenii
ncdrcati dintr-o zond sau ruta de exploatare,
pentru a le marca directia de transport. Daca
se doreste, instrumentul de vopsire poate fi

pornit in timpul inregistrarii rutei, astfel incat
aplicatia sa selecteze automat toti bustenii
de-a lungul rutei de colectare. De asemenea,
marcarea speciilor de arbori a fost actualizata
pentru a face posibild evidentierea diferitelor
specii cu culori diferite. Actualizarea
faciliteaza urmarirea lucrarilor, in special
intr-o padure mixta si in locurile in care

sunt incarcate simultan mai multe tipuri
diferite de cherestea din diferite specii.
Operatorul de forwarder de la compania
Gummerus Forest, Ismo Manninen, este
multumit de schimbari. ,,Actualizarile au
facut aplicatia mai clar de utilizat. Ciclul de

,JimberMatic Maps usureaza munca
operatorului de forwarder, permitandu-i
acestuia sd vada instantaneu unde se afla

diferitele tipuri de arbori."

lucru este mai usor, pentru ca bustenii se pot
marca in spatiul de incdrcare in functie de
specie si pot fi descarcati deodata din spatiul
de incarcare in zona de depozitare.”

Dezvoltarea produsului continua
Vesa Siltanen spune ca dezvoltarea
produselor in colaborare cu clientii devine
chiar mai importanta decat era inainte.
,Exista intotdeauna mai multe idei de
dezvoltare a produsului decat e posibil sa
se realizeze. O evaluare preliminard facutd
n parteneriat cu clientii ne ajuta sa alegem
cele mai bune idei.” Gummerus spune

ca a fost surprins de implicarea stransa

a contractorilor de masini in dezvoltarea
produselor John Deere.

,Existd un angajament activ din partea
companiei John Deere si este grozav ca si
companiile mici sunt luate in considerare.”
Dezvoltarea produsului nu se termina aici;
noi caracteristici ale sistemelor vor fi lansate
si in viitor. O astfel de caracteristica va fi
lansata in toamna si se refera la raportarea
automata, care fi permite antreprenorului de
exploatare sa obtina datele specifice utilajului
prin TimberManager direct pe e-mailul sau,
fie sdptamanal, fie lunar.

ntr-o vizit4 la locul de exploatare, Siltanen
face o demonstratie a instrumentul de
raportare lui Gummerus, care e imediat
impresionat. ,Este o functie foarte buna
pentru calculul costurilor. Acest instrument
face usoara examinarea operatiunilor, fie
saptamanal, fie pe termen lung si se pot
vedea nevoile potentiale de dezvoltare. in
plus, sistemele va indicd si evenimentele din
trecut.”

Siltanen spune ca in cel mai scurt
timp ideile sunt transformate in produse
finite In doar cateva zile sau saptamani.
Conceptele mai vaste pot dura luni sau chiar
ani. ,Pachetele software pentru utilajele
forestiere sunt actualizate Tn mod regulat
de doua ori pe an. Pentru sistemele care
functioneaza in cloud, actualizarea este mai
usoara si, prin urmare, mai rapida.”

Ciclul de imbunatatire de patru ani
Hans Gummerus isi imbunatateste utilajele

la fiecare patru ani. O flotd noua de utilaje,
dotate cu toate cele mai recente sisteme
ajuta la eficientizarea activitatii de exploatare
forestiera si la cresterea eficientei in

munca. Poate fi, de asemenea, un avantaj

de recrutare a personalului. ,,Propriul meu
personal spunea ca apreciaza utilajele
eficiente, sistemele si aplicatiile lor avansate”,
adaugd Gummerus. =



In linia Intéi a
testarii produselor

E bine sa fii angajatul liderului in tehnologie atunci cand esti fascinat
de experimentare si dezvoltare. Inginerul de testare Sami Horkko pune
mana intodeauna pe cea mai recenta tehnologie.

TEXT: PAIVI STENROOS, IMAGINI: LAURA VESA

nginerul de testare Sami Hérkko
lucreaza astdzi in padure. El doboara
arbori intr-un ritm rapid la locul de
exploatare din padure al clientului din
Hame, Finlanda si, deoarece se afla
intr-o padure reala, productia sa trebuie sa fie
la un standard profesional fara compromisuri.
Aceasta nu este o problema pentru Sami,
deoarece acesta e foarte familiarizat cu lucrul
n padure si cu cerintele de calitate. Tn acelasi
timp, Sami face ceva la fel de important:
testeaza harvesterul John Deere 1170G. ,In
acest moment testez sistemul de masurare si
control TimberMatic, care are noi functii, de
exemplu pentru Controlul inteligent al bratului,
si fac si unele teste legate de motor”, explica
Sami. Sami trebuie sa se asigure ca noile
functii functioneaza conform intentiei. Face
observatii despre precizia si controlul bratului
in mai multe feluri: in calitate de operator
experimentat si observator, poate sa vada si sa
simta in degete cum se misca bratul. Datele de
masurare completeaza aceste observatii.
Jincerc sa detectez lucruri in testare care
ar putea perturba activitatea. Daca nu gasesc
nimic major, atunci focalizarea se muta catre
detalii din ce Tn ce mai mici. Pe de alta parte,
ma uit mereu la imaginea de ansamblu si
la functionalitatea acesteia.” Astfel datele
utilajului de testare sunt colectate atat de
operator, cat si de software-ul de colectare a
datelor. Datele sunt inregistrate in sistemele
companiei John Deere, unde pot fi accesate

de fiecare echipa de proiect. Cand Sami are
un feedback care este extrem de important,
el suna sau trimite e-mail direct expertilor —si
este bucuros sa revina la subiecte, chiar siin
discutiile de pe hol. ,As putea avea o versiune
noua si imbunatatita pentru testare foarte
curand, eventual chiar in cateva zile. Dar asta
depinde intotdeauna de faza de dezvoltare a
proiectului; uneori este nevoie de mai mult
timp.”

Beneficiile testarii

Testarea la John Deere avanseaza strict in
functie de procese, de la componente pana la
intregul scop de aplicare al sistemului. Calitatea
este de o importanta vital3, iar testarea
cuprinzdtoare inainte de productia in serie este
o garantie cheie a calitatii. Controlul inteligent
al bratului (IBC) este un bun exemplu in acest
sens: a fost testat timp de mii de ore cu 0 gamad
variata de operatori si in diferite conditii de
operare, inainte de a fi lansat pe piata. ,IBC
este Tnca in continud dezvoltare; ori de cate ori
intentionam sa introducem noi functii, testam
intotdeauna cu atentie nu numai modificarile, ci
si functionalitatea totald”, observa Sami.

Compania John Deere lucreazad la IBC si
pentru harvesterele de arbori intregi care sunt
fabricate in America de Nord.

Sami este unul dintre testerii sistemului, iar
testarea pe teren a inceput deja in padurile
finlandeze. Este usor pentru inginerul de testare
sa vada importanta propriei sale lucrdri. Clientul
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vede calitatea ridicatd prin timpul de functionare ridicat al
utilajului si prin usurinta in utilizare. O parte integrantd a
testarii este gdsirea setdrilor din fabrica si a intervalelor de
reglare care usureaza utilizarea utilajului in diferite aplicatii,
daca este necesar. ,Clientul economiseste timp si efort. Este
usor sa incepeti sa lucrati cu utilajul setat direct din fabrica si
majoritatea operatorilor nici mdcar nu trebuie sa faca nicio
reglare a bratului, de exemplu. Mai ales daca utilajul dispune
de un brat IBC”

Clientii vor sa testeze

Indiferent daca este o modificare minord sau majora a
masinii, Sami si echipa de testare se ocupa de prima faza

a testarii. Poate dura zile sau sdptamani, in functie de
dimensiunea actualizarii. Daca lucrurile incep sda mearga
conform intentiei, urmatorul pas este testarea cu clientii.
,»Clientii sunt de obicei foarte dornici sa incerce lucruri noi si
sa contribuie la dezvoltarea lor”, noteazd Sami. John Deere
Forestry este unic prin faptul ca are propriile utilaje de testare
care sunt oferite clientilor pentru utilizare. Livrarea acestor

utilaje cdtre clienti, instruirea operatorilor si asistenta tehnica
sunt, de asemenea, incluse n responsabilitatile lui Sami. De
aceea, este implicat Th mod regulat cu clientii care efectueaza
testele si primeste feedback direct din teren.

»Instruirea clientilor cum sa testeze este cu totul altceva.
Trebuie sa luati in considerare cu atentie modul in care
fncadrati testarea. Uneori se ofera instructiuni detaliate
asupra a ceea urmeaza sa se concentreze, alteori observatiile
sunt lasate n intregime la latitudinea clientului.”

Parcursul catre inginerul de testare
Tn compania John Deere, inginerul de testare Sami Horkko
reprezinta cu tdrie perspectiva clientului si a operatorului
de utilaje, pe care o cunoaste si prin propria experientd.
Sami a inceput sa lucreze cu utilajele forestiere inca de la
varsta de 14 ani — provine dintr-o familie de contractori de
utilaje forestiere, asa ca si-a inceput cariera in mod firesc, la
comanda unui forwarder.

,,Chiar si atunci era o munca foarte interesantd, pentru ca
utilajele m-au fascinat intotdeauna. Mi-am petrecut toate




vacantele posibile executand lucrari de taiere”, spune Sami.
Sami a studiat ingineria auto, dar stia deja de atunci cd vrea
sa lucreze Tn industria utilajelor de lucru — utilajele de miscare
sunt pur si simplu atat de interesante, iar padurea este un
mediu de lucru cu totul unic. De asemenea, testarea a devenit
interesanta curand, deoarece Sami opera echipamente de
testare pe vremea cand lucra in afacerea de familie. Acum
este angajat al companiei John Deere de cinci ani si face exact
genul de munca care fi place. ,Aceasta este o combinatie de
utilaje si inginerie si ajung sa ma implic foarte mult in lucrul
cu utilajele, intr-un mod extrem de practic. Si din moment ce
angajatorul este si liderul tehnologic al industriei, pot testa si
dezvolta cea mai noua tehnologie — lucruri pe care altii nu au
avut inca ocazia sa le foloseascd.” Zilele de lucru ale lui Sami
sunt diferite.

{si cheltuieste aproximativ o treime din orele de munca
la comenzile utilajelor din padure. Raportarea testelor si
mdsuratorilor dureaza ceva timp, la fel ca si planificarea si
testarea noilor functii.

Usurinta de utilizare si performanta

Cresterea productivitdtii si iTmbunatatirea economiei de
combustibil sunt exemple de obiective traditionale de
dezvoltare a utilajelor forestiere. Printre noile tendinte se
numara sistemele care maresc usurinta in utilizare si ajuta
operatorul, dar si programele care ajuta contractorul de
utilaje sa monitorizeze functionarea masinilor lor. Cand

un antreprenor primeste date despre rata de utilizare

a echipamentului sau, consumul de combustibil si
productivitatea, el are mai multe informatii pe care sa se
bazeze pentru dezvoltarea afacerii companiei. Operarea unui
harvester reprezintd o abilitate profesionala si va ramane asa
— chiar daca usurinta de utilizare creste la aceste utilaje. Cu
toate acestea, chiar si un operator mai putin experimentat
este capabil sa lucreze mai productiv, atunci cand utilajul
poate ajuta la lucru, Tn punctele critice. Utilajele forestiere
s-au schimbat mult de cand Sami a preluat pentru prima
data comenzile unui utilaj forestier. ,Un progres important”,
concluzioneaza Sami. m




Metsapesala Oy, cu sediul central in satul Jonku din
Pudasjarvi, nordul Finlandei, a inceput ca o companie
cu un angajat in 1976. Firma de exploatare forestiera cu
traditie este acum un antreprenor cu contract cu Stora
Enso si un partener de lunga durata al companiei

John Deere. Cel mai recent echipament al companiei
este harvesterul 1170G cu cap de recoltare H423.



TEXT: MARIA PALDANIUS, IMAGINI: TELJA SOINI

Noul harvester 1170G se afla in mijlo-

cul sit-ului de exploatare forestier al Met-
sapesala Oy, in Pudasjarvi. La capatul bra-
tului se afla succesorul capului de recoltat
H413 - H423, conceput pentru rariri si arbori
cu tulpini mici. Osmo Pesald, fondatorul afa-
cerii de familie, ne arata bratul si marcajul
sau IBC. Combinatia de litere indica caracte-
ristica unica a companiei John Deere. ,IBC
inseamna Intelligent Boom Control. Opera-
torul utilajului de recoltat trebuie sa faca o

singura miscare, iar capul de recoltat apuca
arborele. Niciun alt producator de utilaje
forestiere nu a reusit sa faca functionala si
aceasta functie”, apreciaza proprietarul afa-
cerii. Noul utilaj forestier a sosit la Met-
sapesala, exploatarea din Jonku, in iunie
2021.

Cateva saptamani au fost suficiente pen-
tru a convinge proprietarii afacerii si opera-
torii de utilaje de abilitatile noilor echipa-
mente. Datorita IBC, controlul bratul este

precis, rapid si usor. Operatorul nu trebuie sa
miste articulatiile bratului; se poate concen-
tra doar pe controlul capului de recoltat. IBC
a fost ajustat la ciclul de lucru: traiectoria si
functionarea bratului se adapteaza automat
la fazele de lucru ale harvesterului. ,Capul de
recoltat si ferastraul SuperCut 100S sunt con-
siderabil mai bune. Placile de protectie au
fost reinnoite, iar furtunele de alimentare ale
motorului au fost proiectate cu atentie. Har-
vesterul 1170G este, de asemenea, mai stabil



decat predecesorul sau. Anvelopele sunt mai
mari, iar ergonomia si vizibilitatea sunt mai
bune”, afirma directorul executiv al compa-
niei, Timo Pesala.

Radacinile din padure

Satul Jonku are aproximativ 350 de locui-
tori. Populatia este dispersata in jurul Lacu-
lui Jonku, care face parte din sistemul de
ape lijoki. Sediul Metsapesala si casa copila-
riei lui Osmo Pesild sunt, de asemenea, situ-
ate pe malul acelui lac. Crescut in mediul
forestier, tanarul a inceput sa transporte bus-
teni inca de la varsta de 15 ani. Atractia pen-
tru padure era puternica. ,intotdeauna mi-a
placut sa ma aflu in padure. Cel mai mult Tmi
place mirosul, mai ales primdvara. Dar este
nevoie de un anumit tip de persoana pentru
a face aceasta munca. Trebuie sd te bucuri sa
fii in padure, indiferent de vreme, si trebuie
sa fii pregatit pentru ca nu stii niciodata ce ti
aduce ziua. Radacinile mele sunt in aceasta
meserie, la fel si pentru cei sase fii ai mei”,
observa Osmo Peséla. , Asa este, pentru asta
am fost crescut.

Tmi amintesc de noi, baietii, stind in cabina
unui utilaj forestier. intr-un an, in Ajunul Cra-
ciunului, tata conducea utilajul si eu dor-
meam pe podeaua cabinei”, chicoteste Jouni
Pesala, directorul de intretinere al compa-
niei. Utilajele erau diferite in anii tineretii lui
Osmo Pesala. Transportand busteni cu un
tractor agricol, inca din anii 1970, nu puteau
nici mdcar sa viseze la harvesterele de astazi,
Intelligent Boom Control sau la un cap de
recoltat cu trasee de precizie a furtunuri-
lor si o unitate de ferastrau cu un lant care se
inlocuieste rapid. ,Primele utilaje forestiere,
cum ar fi utilajele senilate si harvesterele, au
fost lansate abia in anii 1980. Am primit pri-
mele noastre utilaje forestiere adevdrate n
anii 1990. Acela a fost momentul cand a ince-
put colaborarea cu compania John Deere.
Lucrarile de taiere au devenit mai eficiente,
iar utilajele au avut, de asemenea, un impact
pozitiv asupra ocuparii fortei de munca”, isi
aminteste Osmo Pesald. Astazi, Metsapesald

Jntretinerea utilaju-
lui si disponibilitatea
pieselor de schimb
sunt facile. Pentru
noi, asta este cel mai
important.”

— Timo Pesala.

Oy are peste 50 de profesionisti in silvicul-
tura si mai multe flote de utilaje prin subcon-
tractanti.

Acesta opereaza n regiunile Ostrobot-
nia de Nord si Kainuu. Metsdpesala a devenit
antreprenor cu contract Stora Enso in 2011.

O cooperare trainica
Daca fi intrebati pe proprietarii afacerii Met-
sdpesald, va vor spune cd si compania John

Deere merita mai multe aprecieri — si in spe-
cial John Deere Forestry Oy, care produce si
vinde utilaje forestiere in Finlanda. Dezvol-
tarea produsului se face in Tampere, iar pro-
ductia in Joensuu. Originea finlandeza este
unul dintre cele mai importante motive pen-
tru cooperarea care a durat mai multe dece-
nii.
,Suntem recunoscatori ca Pudasjarvi

detine Koskitraktori Oy — un dealer autorizat




de piese de schimb John Deere. Acest lucru a
fost de mare ajutor pentru operatiunile noas-
tre”, spune Timo Pesala. Locatia de service
Pudasjarvi oferd piese de schimb 24/7 pentru
utilaje grele si tractoare. Tatal si fiii Pesala au
descoperit cd inventarul de piese de schimb
este foarte cuprinzator. ,,Daca fi anuntam la
pranz despre nevoia noastrd de o piesa de
schimb, de obicei primim piesa chiar a doua
zi. Aceasta schimbare a avut loc in ultimele
sase luni.

Cea mai mare nevoie este de piese de
schimb cu uzurd mare — piese cum ar fi barele
de ferastrdu, lanturi de ferastrau, senzori si
cabluri pentru harvestere si capete de recol-
tat”, spune Jouni Pesala. Lucrarile mai mari
de intretinere se pot executa in Rovaniemi
sau Kajaani — dar cea mai mare parte a ser-
vice-ului se poate face la unitatea proprie a
companiei din Jonku. Lucrdrile mai mari de
servisare sunt rare. , Aceste utilaje sunt cu
adevarat fiabile. Stiti ca utilajele John Deere
sunt durabile si functioneaza conform promi-
siunii.

De asemenea, am ajuns sa cunoastem
reprezentantii companiei John Deere din nor-
dul Finlandei”, spune Osmo Pesala.

Provocari si oportunitati

Fiecare harvester proceseaza aproximativ
250.000 de metri cubi de busteni pe parcur-
sul a cinci ani — acesta este recordul impresio-
nant din exploatare forestiera al Metsapesala

,Aceste utilaje sunt

cu adevarat fiabile.

Se stie ca utilajele
John Deere sunt
durabile si
functloneaza conform
prom|5|un||.
— 0smo Pesala.

Metsapesala Oy

e Locatie: Pudasjarvi, sat Jonku.

¢ Denumire comerciala din 1976.

¢ Schimbare in societate cu raspundere limitata
in 1997.

* Fondator companie: Osmo Pesala.

e Proprietari actuali: Osmo Pesala, Jouni Pesala
(Director De Intretinere) si Timo Pesala
(Director Executiv).

Oy. Este de la sine inteles ca atingerea acestui
volum de taiere necesita cele mai bune utilaje
forestiere si o fortd de munca foarte calificata.
Osmo Pesala observa ca prima cerinta este
bifata — datoritd companiei John Deere — dar
cea din urma este o mica problema.

Lipsa fortei de munca este veriga slaba pen-
tru cresterea volumului de lemn procesat.
,Cererea de lemn este in crestere, dar existd
o lipsa de muncitori calificati. Multd vreme,
s-a simtit ca exploatarea forestiera nu atrage
muncitori. Dar recent au existat semne ca
situatia s-ar putea imbunatati. O explicatie
ar putea fi aceea ca viitorul industriei foresti-
ere pare stralucitor”, spune Osmo Pesala. O
a treia provocare este schimbarea climatului.
lernile calde fara zapada provoaca dificultati
majore in industria forestiera.

,Pudasjarvi este cea mai mlastinoasda muni-
cipalitate din Finlanda. A face drumuri de
iarna prin mlastini ne consuma timp si multe
resurse. Cu cat avem mai putine ierni aspre,
cu atat exploatarea forestiera de iarna devine
mai dificild”, ne explica Timo Pesala. Cu toate

acestea, cei trei antreprenori Pesala vad un
viitor luminos pentru exploatare forestiera —
si din motive intemeiate: se fac investitii mari
in Finlanda de nord si noi fabrici sunt in con-
structie. Bustenii de la Metsdpesala sunt in
prezent transportati mai ales la fabricile Pol-
kky Oy si Stora Enso. Lemnul pentru celuloza

« in companie lucreazi sase fii ai familiei

Pesala.

e Personal: aproximativ 50 angajati + patru

utilaje subcontractate.

¢ Zona de operare: judetele Ostrobothnia de
Nord si Kainuu.

e Volum anual de busteni: aprox. 450 000 m?
(pe siturile de exploatare Stora Enso si
Metsahallitus).

,IBCinseamna
Intelligent Boom
Control. Operatorul
harvesterului trebuie
sa faca doar o miscare,
iar capul de recoltare
apuca arborele. Niciun
alt producator de utilaje
forestlere nu areusit sa
faca functionala aceasta
functie.” — Osmo Pesala.

pleaca spre Oulu. ,,Cu siguranta va fi mult de
lucru in aceasta industrie si in viitor. De che-
restea va fi intotdeauna nevoie, iar Finlanda
are o multime de paduri bine gestionate. Dis-
punem de cea mai noua generatie de uti-
laje forestiere si operatori de harvestere care
cunosc cel mai bine utilajele forestiere.

Din fericire, chiar si proprietarul afacerii
ajunge sa mearga in padure din cand in cand

—dar sigur ar fi bine dacad asta s-ar intampla
mai des. in zilele noastre, afacerea cu exploa-
tare forestiera implica si multa munca de
birou”, spune Osmo Pesala razand. =

¢ Antreprenor contractor desemnat Stora Enso in
2011.

* Cooperarea cu compania John Deere a inceput in
anii 1990.

« In prezent opereaza 18 utilaje forestiere John Deere.



F

* Fericirea inse

Jonas Sporr
este cat se

forestiere di
Suedia tocmai
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,John Deere
are oretea
de servisare
excelenta,
astfel incat
functioneaza
intotdeauna,
chiarsiin
orasele mici
precumal
nostru.”

TEXT: RISTO PAKARINEN IMAGINI: JOHANNA HANNO

Unii oameni au o chemare pentru o profesie,
altii doar par sa stie ce vor sa faca cand vor
creste. Oricum, ei spun ca daca gasesti un
loc de munca pe care il iubesti, nu va trebui
niciodata sa lucrezi, nici macar o zi din

viata ta. Jonas Sporr, CEO-ul si proprietarul
Bro Skogsentreprenad, este unul dintre cei
norocosi. Tatal sdu Goéran a intrat in afacerile
forestiere n anii 1980. in 1991, Géran a
fondat Bro Skogsentreprenad impreuna cu
fratele sdu si un al treilea partener. in anul
urmator, l-au angajat pe Jonas. ,intotdeauna
mi-au pldcut vehiculele cu motor si padurea,
asa ca a fost un pas foarte firesc pentru
mine sa ma alatur companiei”, spune el.
Jonas Sporr a preluat fraiele n 2008 si in
aceste zile, compania are doi angajati. ,,Unul
dintre ei opereaza un forwarder cu norma
intreaga, celdlalt opereaza si celelalte utilaje
ale noastre. Si eu, desigur, operez cea mai
mare parte a timpului” spune Sporr. ,La

un moment dat, am decis sa merg dupa

mai multi clienti care aveau nevoi la scard
mai mica in regiune, asa cd am angajat

sase oameni. Mi-am dat seama nsa destul
de repede cd era dificil sa obtin un castig

” adauga el. Tn schimb, Sporr a decis s&
investeasca in harvestere si forwardere care
ar putea sa faca fatd sarcinii de lucru si sa

fie eficiente, chiar si in conditii mai putin
optime. Ani de zile, Sporr s-a plimbat cu un
John Deere 1070G — care i-a placut — inainte
de a-l moderniza recent cu un 1170G — care
1i place si mai mult. ,Tocmai am trecut de la
1070G la 1170G. Avem doar 500 de ore pe
noul ceas pornit recent. Este un harvester
fantastic, cu o capacitate mare”, spune Sporr.

O retea buna de contacte
Veniturile lui Bro Skogsentreprenad au
crescut Tn ultimii ani si sunt acum aproape
sapte milioane de coroane suedeze.
Compania are o buna reputatie in regiune si
asta este ceea ce fi place lui Sporr. Dupa ce
a Tnvatat din experienta sa de expansiune,

acum vrea sa mentina lucrurile sub control.
»Am o retea buna de contacte in zona si
ma pot asigura ca tinem mereu aproape
sau la capacitate maxima utilajele”, spune

el. Billerud Korsnas, o companie suedeza

de celuloza si hartie , de exemplu, i-a

fost client inca de la inceputuri lui Bro
Skogsentreprenad, de la sfarsitul anilor
1980 (cand compania era numitad simplu
Korsnas). Relatiile vechi si reteaua din
regiune i ofera lui Sporr o baza solida pe
care sa-si construiasca in siguranta planurile
de viitor. Pentru o companie mica, precum
Bro Skogsentreprenad a lui Sporr, investitiile
in echipamente sunt intotdeauna mari

si cele mai importante decizii necesita o
atentie sporita. O crestere recenta a cererii
a necesitat si o crestere a capacitatii de
operare a companiei. Intr-o echipd mic3,

ca cea a lui Sporr, odata ce decidentul s-a
gandit la argumentele pro si contra, procesul
poate fi foarte rapid. in loc s& adauge noi
utilaje si operatori pentru flota sa, Sporr a
decis sd mareasca capacitatea harvesterului.
,Trebuie sa recunosc ca pot fi putin impulsiv.
Odatd ce m-am hotarat cu privire la ceva,
merg Tnainte si o fac”, spune Sporr, explicand
decizia sa de a schimba utilajul 1070G cu un
1170G.

O simpla decizie
Dar aceasta nu a fost o decizie de moment
pentru Sporr. ,,Am testat diferite utilaje.
1170G avea o capacitate mult mai buna,
ceea ce era exact ceea ce aveam nevoie
si cdutam. A fost o decizie simpla pana la
urma”, adauga el. Trebuie remarcat faptul
ca utilajul 1070G fi oferise lui Sporr si zece
mii de ore bune. ,Obisnuiam sd lucrdm pana
la 14.000, chiar 18.000 ore, cu harvesterele
anterioare, dar acum exista ceva mai multa
cerere pentru noi servicii si aveam nevoie
de mai mult volum, avea sens sa iau decizia
acum. ,,Nu am vrut sa-mi asum riscul ca
vor aparea probleme sau ca va trebui sa-I
intretin mai mult. La urma urmei, aveam
utilajul de ceva vreme. Era mai bine sa fac
schimbarea acum, ca sa ma pot concentra
pe muncd”, spune el. Cu toate acestea,
servisarea reprezintd un alt motiv pentru
loialitatea lui Sporr fata de harvesterele
John Deere.

»Nu am avut niciodata probleme in
a obtine piese de schimb sau ceva de



genul acesta, ceea ce poate fi uneori cazul
pentru unele marci mai putin cunoscute.
John Deere are o retea de service grozava
— asa ca functioneaza intotdeauna, chiar si
n orase mici ca al nostru. Aceasta este cu
siguranta un mare atuu al pachetului”, spune
el. ,intotdeauna am preferat utilajele verzi.
A fost o perioada scurtd in care am facut o
restructurare a companiei si am experimentat
cu alte marci, gandindu-ma ca ar fi o strategie
inteligenta sa merg la un numar mai mare
de proiecte mai mici folosind harvestere
mai mici. A fost dificil s mentin compania
profitabia”, adauga el. Cum e adesea cazul
companiilor mici, proprietarul si

CEO-ul lucreaza el insusi ore intregi. Un
alt motiv pentru decizia sa de a continua sa
lucreze singur, in loc sa exploateze utilajele
in schimburi, este ca el crede ca este mai
economic pe termen lung. ,,Cred ca ciclul de
viata al utilajului este mai lung atunci cand
este utilizat Tn acest fel”, spune el. Si chiar
daca au trecut doar 500 de ore, Sporr nu ar
putea fi mai multumit de alegerea sa. Devine
aproape euforic cand vorbeste despre noul
sau utilaj 1170G, capul de recoltat H212 si
Intelligent Boom Control (IBC). ,,in primul
rand, capacitatea este mai mare, ceea ce

mi-am dorit. Motorul este mai puternic,
pompa hidraulica de lucru este mai mare si,
cu opt roti in loc de sase, acum pot lucra in
conditii mai dure, ceea ce sper sa-mi ofere

un avantaj”, spune el. ,H212 functioneaza
bine Tn orice operatie, de la prima rarire pana
la rdrirea ulterioard. Constructia faciliteaza
obtinerea unor buturugi joase, in timp ce
naltimea unitatii faciliteaza manipularea

mai multor arbori. Este partenerul perfect
pentru 1170G 8 WD si IBC”, spune Sporr. Si,
aproape paradoxal, noul harvester i ofera
acum libertatea de a aborda atat proiecte
mai mici, cat si mai mari. ,,Acesta este primul
meu harvester cu IBC. Am fost putin sceptic la
inceput, nu credeam ca ar putea insemna atat
de multd valoare addugatd; dar dupad cateva
saptamani, m-am obisnuit sa-l folosesc —iar
acum nu as vrea sa lucrez fard el”, spune el.

Munca efectuata mai usor

Potrivit lui Sporr, IBC face munca operatorului
mult mai usoara. Cand traiectoria si functiile
bratului se adapteaza automat la sarcing, el
nu trebuie sa controleze individual diferitele
functii ale bratului. Si, dupa cum observa
Sporr, mediul de lucru al operatorului

devine, de asemenea, mult mai bun, datorita
amortizarii electronice de la capat sia
imbunatatirii ergonomiei. De asemenea, IBC
ghideaza operatorul cu privire la modul de
utilizare a bratului, in cel mai eficient mod.
»Productivitatea noastra s-a imbunatatit cu
siguranta. Si ca operator, apreciez faptul ca
munca este acum mai usoara pentru mine”,
spune Sporr. In cei treizeci de ani in afacerea
forestierd, Sporr a vazut cam totul. Desi poate
fi dificil sa observi modificarile progresive,

nu exista comparatie intre utilajul 1170G si
utilajele cu care a operat la inceputul carierei,
afirma acesta.

,Este ca noaptea si ziua. Pun pariu ca
productia noastra este de doud ori mai mare
—si munca operatorului mediu cu cabina
ergonomica, rotativa este mult mai buna.
Vizibilitatea este mai buna si nivelurile de
zgomot mult, mult mai scazute”, enumerd el
beneficiile.

De fapt, ultimul sdu harvester este atat de
bun Tncat 1i este greu sa se gandeascd la ce ar
dori sd imbunatateasca. ,,De fapt, ma gandesc
la noi moduri de lucru zilnic si incerc sa-mi
imaginez solutii noi la unele dintre probleme,
dar trebuie sa spun ca nu ma pot gandi la
nimic din ce as face diferit cu harvesterul.
,Sunt atat de fericit cu acest utilaj. Este exact
ceea ce mi-am dorit”, concluzioneazd el. m



O perspectiva unica asupra productiei de utilaje

TEXT: PAUL GOLDEN

Tururile virtuale ale fabricii oferd o
perspectiva valoroasa asupra modului in care
a evoluat de-a lungul a patru decenii procesul
de fabricatie a echipamentelor John Deere.
Multe lucruri s-au schimbat de cand
Rauma-Repola a infiintat un atelier de utilaje
in Joensuu, in sud-estul Finlandei, Tnh 1972.
Cu toate acestea, un lucru a ramas acelasi
— reputatia sa de a produce utilaje de nalta
calitate. Cand a inceput productia in 1973,
productia anuala era de doar cateva zeci
de forwardere. Acum capacitatea sa de
productie este de opt utilaje pe zi si peste
32.000 de utilaje forestiere au iesit de pe
linia de productie. Deere & Company a
investit mai mult de 50 de milioane de Euro in
afacerea sa finlandeza de utilaje forestiere in
ultimul deceniu, inclusiv de 20 de milioane de
investitii de Euro pentru a creste dimensiunea
si productia fabricii Joensuu. Aceasta

investitie a dus la Tmbunatatirea instalatiilor
de asamblare si de testare a fabricii si si-a
crescut capacitatea de productie.

O caracteristica importanta a forwarderelor
si harvesterelor produse in Joensuu este
simbolul cheie al steagului, care indica faptul
ca produsul a fost fabricat in Finlanda la cele
mai inalte standarde de productie si calitate.

Acum, compania John Deere le ofera clientilor

posibilitatea de a vedea ce inseamna acest
lucru Tn practica, facand un tur virtual al
fabricii. Aceasta va fi pentru prima datd cand
multi dintre acesti vizitatori vor vedea ce se
intdmpla de fapt in fabrica si varietatea de
intrari care sunt necesare in productia fiecarui
utilaj.

Feedback-ul din tururile anterioare
indica faptul ca clientii sunt deosebit de
impresionati de nivelul de automatizare si
calitatea componentelor utilizate. Pe langa
extinderea fabricii Joensuu, compania John
Deere construieste si un nou centru de
servicii pentru clienti in Rovaniemi, capitala
Laponiei din nordul Finlandei, care este
programat sa se deschida la inceputul anului
viitor. Pentru mai multe informatii despre
tururile virtuale, va rugam sa contactati
dealerul local John Deere. m

FORWARDERELE SE EXTIND CU NOILE OPTIUNI ALE BRATULUI

Forwarderele John Deere mici si mijlocii

au suferit o modernizare importanta prin
adadugarea de noi optiuni ale bratului cu

o extensie ascunsa a furtunului. Bratele

sunt acum mai robuste si au o extensie mai
puternica. Nu mai exista gauri, suporturi sau
alte accesorii in partea din fatd a bratului care
ar putea sa-l slabeasca sau sa-I faca vulnerabil
la deteriorarea prin impact. O
extensie Power+ si mai puternica
este disponibila pentru bratul
CF7S.
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Furtunurile si cablurile sunt acum
acoperite de constructia bratului pentru a
le proteja impotriva deteriorarii, iar traseul
furtunului intre bratul principal si macara
si interiorul pachetului de extensie au fost
reproiectate pentru a usura schimbarea
furtunurilor. Tn plus, lagarul de alunecare de
la capatul din spate al extensiei poate fi acum
lubrifiat fara a indeparta capacele, iar lantul
de prelungire poate fi reglat fara a demonta
piesele sau a indeparta capacele. Suportul
reglabil al bratului faciliteaza trecerea in
pozitia de transport. ,Noile brate macara
ofera o utilizare mai buna, durabilitate
si usurinta in servisare”, spune Niko
Solopuro, manager de marketing de produs.
,Geometria a fost imbunatatita cu un raport
mai echilibrat intre ridicarea si extinderea

bratului, ceea ce duce la operatiuni si
traiectorii mai fluide si imbunatateste
productivitatea.” Cu noua extensie de
furtunuri, raza de actiune a bratului este

de 10 m. Solopuro explica ca 90% dintre
forwarderele livrate sunt echipate cu control
inteligent al bratului sau IBC. ,,Acest sistem
atenueaza miscdrile capului cilindrului si
opreste sarcinile puternice, asemanatoare
unei lovituri, in pozitiile finale, ceea ce face

ca operarea sa fie lina si, de asemenea,
imbunatateste durabilitatea bratului”, explica
acesta. Utilajele echipate cu IBC includ un far
de lucru optional, situat sub bratul macaralei,
pentru o mai buna vizibilitate al capatului
bratului in fntuneric. m

.
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TEXT: KARSTEN KROMM, NUHN GMBH & CO.KG

Cu cele cca. 20.000 de hectare,
Burgwald este una dintre

cele mai mari zone forestiere

din Hesse, Germania. Lipsa
fragmentarii si existenta multor
biotopuri valoroase invecinate,
intr-o zona relativ mica, fac toate
parte din capitalul si potentialul
vast al regiunii Burgwald.

Multe zone forestiere sunt dominate de pini si molid,
care reprezinta mai mult de 60% din intreaga suprafata
a zonelor forestiere. Padurile germane nu sunt intr-o
situatie prea bund in acest moment. Ele sufera de secete
si de valuri de caldura repetate, in combinatie cu diferite
organisme daundtoare.

Cele mai comune specii de arbori germani, fagul si
molidul, sufera in mod deosebit in situatia actuala. Pana

la sfarsitul anului, populatia vie de molid din padurea
nationald Burgwald va fi jumatate din ceea ce erala
momentul ultimului inventar din 2013. Lemnul deteriorat

a ajutat la reproducerea extrema a gandacului de scoarta.
Molizii afectati de seceta nu au avut puterea de a lupta
impotriva atacurilor gandacilor. Chiar daca situatia
precipitatiilor s-a Tmbunatatit mult in aceastd primavara,
nivelul apelor freatice este inca mult mai scazut decat de
obicei si nu exista suficientd apa in zona raddcinii. Vremea
rece a intarziat initial aparitia din acest an a gandacului

de scoarta cu cateva saptamani. Dar acum populatia de
gandaci, care a crescut enorm in ultimii cativa ani, a revenit
n plina forta. Odata cu cresterea temperaturilor, pagube
masive au apdrut aproape imediat in zonele forestiere, care
pana atunci parusera sandtoase.

Cea mai densa raspandire de utilaje
forestiere din Germania

n Burgwald, administratia silvicd a contracarat aceasta
invazie prin formarea unui asa-numit Grup Operativ
Burgwald. Strategia lor este indepartarea arborilor care
sunt inca verzi (dar deja infestati) cat mai repede posibil.




Prin urmare, larvele gandacilor din acesti copaci hu au
sansa de a ajunge gandaci maturi.

Lemnul care nu poate fi transportat imediat din
padure este mai intai transportat spre locuri de
depozitare umeda sau uscata. Uneori, bustenii care
raman in padure sunt chiar tratati cu pesticide.

Pentru aceasta, au fost recrutate toate capacitdtile
de exploatare forestiere disponibile. De fapt, din
aceastd cauza, Burgwald dispune in prezent de cel mai
mare numar de utilaje forestiere din Germania. Unul
dintre antreprenorii forestieri prezenti este Thomas
Schmidt cu harvesterul 1270G 8W, echipat cu un
nou cap de recoltare H424. El este unul dintre cei doi
directori executivi ai companiei Reinhard Schmidt
Forstunternehmen GmbH & Co. KG si opereaza si

el un harvester. Celdlalt director executiv este tatal
sau, Reinhard Schmidt, fondator si coproprietar al
companiei. Reinhard a fondat compania in 1970,
folosind skidderul agricol Fendt pentru transport.

La scut timp dupa aceea, si-a cumparat utilaje mai
specializate. Deja n acei ani de inceput a lucrat cu un
utilaj MB-Trac, cu brat macara, si cu un skidder

John Deere cu graifer, ceea ce era rar in Germania
acelor vremuri.

In 1997 si-a cumpérat in sfarsit primul sdu harvester,
un Timberjack 1270, iar un an mai tarziu Thomas s-a
alaturat tatalui sau in companie. Pana atunci, Thomas
fusese pregatit sa devinad bancher si a lucrat in acest
domeniu. Astazi familia Schmidt, acum cu inca cinci
angajati plus un angajat de birou, activeaza in domeniul
exploatarii forestiere inalt mecanizate. De asemenea,
transporta busteni lungi taiati manual cu ferastraul cu
lant pentru ocoalele silvice din zona.

Disponibilitatea tehnica este prioritara
n prezent, flota lor este formata din trei harvestere, trei
forwardere si un skidder. Doua harvestere sunt de tipul
1270G 8WD si unul dintre forwardere este un 1110E.
Cand actioneaza pe pante abrupte, acestia folosesc
un troliu de tractiune Haas Uni-Winch cu un harvester
1270D ca utilaj de baza. Potrivit lui Thomas, una dintre
cele mai mari provocari in munca lor este respectarea
vitezelor de livrare in situatia dificila actuald cauzata
de gandacul de scoarta. Perioadele de timp disponibile
sunt extrem de scurte, iar volumele de busteni

convenite initial devin uneori mult mai mari si, desigur,
fiecare client doreste sa fie servit deodata. Aceasta
situatie face dificila mentinerea relatiilor de afaceri de
lunga durata cu clientii obisnuiti printre proprietarii de
paduri privati si comunali.

Acesta este si motivul pentru care Thomas a decis
sa schimbe vechiul sau cap de recoltare H414, cu doar
3500 de ore de functionare, cu noul model H424.
Chiar dacd H414 era inca in stare buna, Thomas a ales
aceasta solutie neobisnuita. Prima sa prioritate este
disponibilitatea tehnica; pe deasupra, el enumera
performanta mai mare a capului de procesare H424, ca
alt motiv al deciziei sale. Unul dintre lucrurile pe care
le apreciaza la H424, comparativ cu H414, il reprezinta
setarile de alimentare mai precise si mai sensibile.
Controlul H424 s-a imbunatatit datorita blocului
de supape PEVO utilizat la acest cap de recoltare.
Dispunerea mai judicioasa a furtunurilor hidraulice
si performanta mai mare a ferastraului sporesc, de
asemenea, eficienta capului H424. De asemenea,
Thomas a observat imediat geometria cadrului
modificata, care faciliteaza taierea arborilor mai mari.

Tnalta apreciere pentru IBC

n timpul acestui gen de muncd, Thomas are, de
asemenea, o inalta apreciere pentru optiunea IBC a
harvesterului sau. Taierile si prelucrarea arborilor se
pot realiza acum intr-un mod mult mai relaxat si mai
eficient. Este un avantaj la care nu mai vrea sa renunte.
Un alt factor care contribuie la modul mai relaxat de
lucru este faptul ca familia Schmidt foloseste exclusiv
harvestere cu 8 roti. Stabilitatea mult mai buna,
tractiunea mai mare si, daca este necesar, posibilitatea
de a folosi 0 a doua pereche de senile sunt avantaje
imbatabile in opinia lui Thomas.

Alte motive importante pentru care Thomas si
angajatii sdi au ales utilajele forestiere John Deere
includ posibilitatea de a utiliza un harvester de
dimensiuni medii cu o raza de actiune a bratului de
11,7 m si capacitatea de a alege un cap de recoltat
puternic precum H424, care poate sa proceseze cu
usurinta chiar si arborii mari. Cireasa de pe tort a
acestui pachet tehnologic este cooperarea de lunga
durata si excelenta cu fam. Nuhn, un dealer John
Deere Forestry, care locuieste destul de aproape
de Fa Schmidt. Potrivit lui Thomas, acesta este un
alt punct important, de greutate, pentru succesul
pe termen lung al companiei lor. Acordul de service
TimberCare permite intervalele de service extinse si
serviciile pot fi completate cu masuri suplimentare
pentru imbunatatirea eficientei. ,Cel putin o data pe
an, utilajele noastre sunt intretinute si modernizate
de expertii familiei Nuhn; uneori software-ul este
actualizat, alteori sunt instalate componente
imbunatatite. Informatiile primite in acea perioada de
la angajatii John Deere si Nuhn ne sunt de mare ajutor”,
explica Thomas despre aceasta laturd importanta
pentru el. Acest pachet general este motivul principal
pentru care Reinhard si Thomas vor continua sa aleaga
combinatia Nuhn si John Deere si in viitor. m
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Expert Check este o inspectie completa a utilajului dumnéeaveoastra.
Expert Check este un serviciu careva permite:sa va concentrati
asupra activitatii de baza si-sa aveti incredere in utilajul vostru.
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TEXT: ANTTI KETVELL completd Expert Check 2.0 dureazd aproximativ patru ore si se
face intotdeauna in unitatea de service, dar exista si o varianta
Primele liste de verificare standardizate de compania John simplificata care se poate efectua in padure. Si, bineinteles;
Deere Forestry pentru Expert Check au fost publicate initial in Expert Check 2.0 poate fi inclus in continuare intr-un contract de
2017. De atunci, tehnicienii certificati John Deere au verificat servicii TimberCare, la fel ca versiunea anterioara.
sute de utilaje de recoltat busteni si au oferit consiliere de Indiferent de locatia voastra, Expert Check are intotdeauna
specialitate clientilor. Acum, ca rezultat al dezvoltdrii noastre acelasi continut standardizat John Deere. Expert Check este
continue, va prezentam Expert Check 2.0. efectuat de un tehnician instruit de compania John Deere care
Pe baza datelor colectate si a experientei acumulate, punctele are acces la cele mai recente instrumente speciale, aplicatii
de verificare sunt si mai specifice si mai precise pentru a oferi si cunostinte. Nimeni nu cunoaste utilajele forestiere John
informatii exacte despre starea utilajului. Deere mai bune decdt noi. Reteaua noastra larga de service-
Exista 150-200 de puncte de inspectie, in functie de utilaj. uri primeste in mod continuu feedback de pe toate pietele,
Expert Check 2.0 face mai mult decat sa se bazeze pe inspectiile iar constatarile sunt impartasite altora, asa incat tehnicienii
practice pentru a localiza riscurile unor defectiuni mecanice. nostri sunt intotdeauna la curent daca exista anumite zone
O atentie sporitd este pusa pe testarea operationala si testul ale utilajelor care necesita o atentie speciala. John Deere a
de conducere, ceea ce imbundtateste eficienta inspectiei si dezvoltat mai multe instrumente si programe sofisticate pentru
acuratetea constatdrilor. Testul de conducere Expert Check 2.0 a ajuta tehnicienii in munca lor — iar rezultatele au condus la
poate fi, de asemenea, efectuat ca parte a Tuning Day/Ziua cresterea timpului de functionare si a fiabilitatii. O inspectie
Reglajelor pentru a asigura fiabilitatea si munca zilnica eficienta. Expert Check va ofera un raport cuprinzator despre starea
Drept urmare, vi se va oferi o lista de constatari pe care le utilajului vostru. Daca se descopera vreun aspect care necesita
puteti impartasi cu toti operatorii de utilaje si va va asigura atentia, veti primi intotdeauna o lista cu constatarile si o oferta
ca informatiile valoroase ajung la toata lumea. Descoperirile de reparatie. Expert Check va permite sa va concentrati asupra
pot fi folosite ca baza pentru Tuning Day, pentru optimizarea activitatii voastre de baza, avand incredere ca utilajul vostru este

utilajului. Tuning Day poate fi inclusd ca parte a unui acord de pe deplin operationala siin bund stare. m
service TimberCare™ sau achizitionatd separat. O inspectie
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Expert Teste operationale si

test drive

ChECk Raport detaliat al
realizatde . o

Sfaturi privind

JOhn Deere opltimilzarea si setdrile
utilajului

InCIUde- Oferta gratuita pentru

lucrarile de reparatii

ulterioare si schimbul
pieselor de uzurd
Consultare si informare

EXPERT directd cu privire la
trusele si accesoriilor de
CHECK teren.m
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TEXT: MARIANNA SALIN
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la aceasta intrebare.

peratorii de utilaje forestiere pot
O identifica un arbore curbat care ar

trebui recoltat ca lemn de celulozd
si un arbore mort pe care ar fi bine sa-I lasi
n picioare pentru a asigura biodiversitatea.
Acestia pot identifica, de asemenea, arborii
care au potentialul de a produce busteni
mari in viitor si astfel au grija sa nu le
zgarie trunchiul cu dispozitivul de prindere.
Ei fac toate acestea rapid si in acelasi
timp protejeaza terenul si economisesc
combustibilului. in padure, nu este timp
pentru a te opri si a reflecta. ,,Un operator

Oare premarcarea automata ar putea ajuta operatorii de utiléje forestiere la rariri? Un grup de
operatori experimentati si cei care se pregatesc sa devina operatori au colaborat cu compania
John Deere, Stora Enso, Metsdteho si Universitatea din Finlanda de Est pentru a gasi un raspuns

de utilaje forestiere are un impact asupra
amprentei forestiere, asupra biodiversitatii
padurii si asupra amprentei de carbon.

Este un job solicitant. Trebuie sa-ti scoti
palaria in fata acelor experti care sunt la
Tnaltime”, spune managerul de dezvoltare al
companiei Stora Enso, Kalle Karha. De fapt,
el vrea sd aiba un impact mai mare decat
doar un salut din palarie; cercetarea, spune
el, poate fi o modalitate buna pentru a face
tocmai asta. ,,Pentru ca noi sa sprijinim
operatorii de utilaje forestiere, trebuie mai
ntdi sa ne dam seama ce ar putea fi util la
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rdriri.” Aceasta s-a studiat Th ultimii ani prin

“ diferitele teze de care dispune Stora Enso,

comandate studentilor de la universitatile
de stiinte aplicate si alte universitati.

Un simulator ofera un mediu de
testare stabil
Ar fi grozav daca tehnologia ar putea ajuta
cu ceva cum ar fi alegerea arborilor pentru
recoltare, chiar siin mijlocul unei ninsori
abundente.

Ar putea acest lucru sa accelereze si mai
mult munca? Acest lucru a fost testat in
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prima lucrare de masterat conceputa de
Karha: operatori cu experienta au efectuat
rdriri in paduri premarcate si in paduri
normale, nemarcate. L. &

,,Oriéum, operatorii de top 5(_1 nevoie
de mai putin ajutor decat altii. Pentru
urmatoarea teza, am vrutssaincludem noi
operatori si un mediu de testare controlat”,
spune Karha.

A fost selectat simulatorul de harvester
furnizat de compania John Deere pentru
instruirea operatorilor ai companiei
Riveria, din Valtimo, ca mediu de testare.
Astfel, fiecare operator avea acelasi stand
si acelasi echipament. Prin participarea
instructorilor la studiu impreuna cu
studentii, cu sigurantd vor fi inclusi
atat operatori cu experientd, cat si fara

'.":‘J | §

L il
experienta. &

*

Procesul decizional continuu
din cabina
##uho Résinen a inceput s lucreze la

: teza de masterat folosind un simulator
anul trecut, cand studia silvicultura la
Universitatea din estul Finlandei Est, din
Joensuu.

,Am comparat timpul petrecut cu raririle

n padurile marcate si nemarcate, intr-un
simulator al mediului Tnconjurator. Pe baza
rezultatelor, se pare ca un sistem care
ajuta la selectia arborilor ar putea accelera
lucrérile de taiere”, spune Rasinen. Tn
mediul de testare, marcarea arborilor a
accelerat tdierea pe trunchi cu 7,6 la sutd
pentru noii operatori si cu 5,6% pentru

. operatorii cu experientd, in medie. Chiar
daca studiul-a masurat timpul petrecut,

Rasanen congidera ca este interesant si
modul in care sistemele de asistenta pot
diminua stresul operatorului. ,Un operator
trebuie sd ia multe decizii intr-o perioada
curta de timp si sa ia in considerare multe
aspecté. Asistarea operatorului in luarea
deciziilor si a controlului utilajului poate
ajuta la cresterea productivitatii muncii,
mai mult decat cresterea puterii utilajului.”
Rasdnen are si el o experienta personala cu
natura solicitantd a muncii ca operator.

A fost operator de harvester timp
de aproximativ trei ani, inainte de a-si
continua studiile. Pe langa Rasadnen,
sistemul de asistentd a fost apreciat de
aproape 90% dintre cei 60 de operatori
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»Trebuie

sa-ti scoti
palaria in fata
acelor experti
care suntla
naltime”,
spune
directorul de
dezvoltare al
Stora Enso,
Kalle Karha.

»Simulatorul
indica bine
diferenta

de timp
relativa dintre
metode” spune
Ovaskainen.

»Se pare ca

un sistem

de asistenta
pentru selectia
arborilor ar
putea accelera
lucrarile de
taiere”, spune
Rasadnen.

,De asemenea, am facut
imbunatatiri tehnice

la simulator inainte de
inceperea acestui studiu”,
spune Paakkunainen.

Stora Enso

ompania Stora Enso dezvolta si produce

solutii bazate pe lemn si biomasa pentru

0 gama larga de industrii si aplicatii la
nivel mondial, este lider in bioeconomie si
mentine clientii multumiti prin satisfacerea
cererii de produse regenerabile ecologice.
Stora Enso are aproximativ 25.000 de angajati
n peste 30 de tari. Bazandu-se pe traditie si
know-how-ul lor in silvicultura si arbori, Stora
Enso se angajeazad in dezvoltarea de produse
si tehnologii bazate pe materiale regenerabile.

Metsadteho

etsdteho Oy este o companie

moderna de dezvoltare a achizitiilor

de lemn care construieste un viitor
mai bun pentru industrie. Obiectivele principale

ale Metsateho includ cercetarea si dezvoltarea

tehnicilor de furnizare a lemnului, recoltare

Produsele lor, in multe cazuri, ofera o alternativa
cu emisii scazute de carbon a produselor
fabricate din materiale pe baza de fosile sau din
alte materiale neregenerabile.

Astazi, solutiile Stora Enso se regasesc
in segmente precum constructii, comert cu
amanuntul, alimente si bauturi, productie,
edituri, farmaceutice, cosmetice, cofetarie,
igiena si textile. Tn viitor, ei cred c3 exista
potential de a produce orice este realizat din
materiale pe baza de fosile dintr-un arbore.
Wood Supply de la Stora Enso din Finlanda
achizitioneaza aproximativ 20 de milioane
de metri cubi de lemn anual si furnizeaza in

si transport, precum si fluxul de informatii

si eficienta operationala. Prin cercetare
aplicata, Metsateho sprijina dezvoltarea
operatiunilor de achizitie si productie de lemn
ale actionarilor sdi, dar avanseaza si conditiile
pentru aprovizionarea cu lemn. Printre rolurile
companiei se numard organizarea nevoilor de
cercetare si dezvoltare si a noilor oportunitati,
crearea de consortii de cercetare, coordonarea
si implementarea acestora, precum si sprijinirea

care au participat la sondajul realizat de
doi studenti ai unei universitati de stiinte
aplicate, Tnainte de studiul lui Rasanen.

Multimea de date oferite de
simulator

Deoarece tinta studiului implica metode de
lucru si un simulator ca mediu de cercetare,
avea sens ca Karha sa-| invite cercetdtorul
principal Heikki Ovaskainen, de la compania
Metsateho sa li se alature. Heikki este un
expert binecunoscut in ambele domenii.

Dupa cum s-a mentionat, simulatorul a
oferit un mediu de cercetare stabil, dar in
acelasi timp a ridicat si intrebari. Configuratia
aleasa reflecta in mod adecvat rdrirea reald
intr-o padure adevarata?

,Studiul nu urmdrea productivitatea
absolutd; ne-a interesat impactul premarcarii
asupra utilizarii impului. Simulatorul indica
bine diferenta relativa de timp pentru
diferitele metode”, spune Ovaskainen.

Directorul R&D Marko Paakkunainen al
companiei John Deere spune cd simulatorul
folosit de Riveria este echipat cu ochelari VR
si difera de simulatorul obisnuit, deoarece,
de exemplu, colecteaza o multime de
date pe care cercetatorii si dezvoltatorii
de produse le pot procesa. ,,Am facut si
Tmbunatatiri tehnice ale simulatorului
Tnainte de inceperea acestui studiu”, spune
Paakkunainen.

principal masd lemnoasa finlandeza Stora Enso,
sub forma de biomateriale, produse din lemn
si pulpa lemnoasa, ca materie prima pentru
produse regenerabile si reciclabile. in plus,
Wood Supply Finland ofera expertiza si asistenta
proprietarilor privati de paduri in chestiuni
forestiere pe tot parcursul ciclului de viata al
padurii.

Tn Finlanda exista aproximativ 620.000 de
proprietari de paduri. Stora Enso
procura doar lemn din paduri
gestionate responsabil. =

aplicarii rezultatelor

cercetarii. Domeniile

principale de activitate ale

Metsateho includ proiecte de

cercetare si dezvoltare, servicii

de consultantd, seminarii si alte activitati
de comunicare. Operatiunile se bazeaza pe
o0 expertiza solida si pe o retea activa si se
caracterizeaza printr-un contact direct si
continuu cu utilizatorii rezultatelor. m
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Informatii valoroase pentru
evolutia muncii

Lucrarea de masterat este finalizata,
iar intelegerea necesitdtii sistemelor
de asistentd s-a consolidat. Deci,

cat de repede vor ajunge la utilajele
forestiere? Paakkunainen recunoaste
ca mai sunt multe lucrari de
dezvoltare Tnainte ca o camerd sau
un scaner laser sa poata vedea mai
bine decdt un om cand vine vorba de
exploatari forestiere. Cu toate acestea,
se observa tendinta de dezvoltare

a produselor, indreptandu-se catre
sistemele de asistenta. ,Noile solutii
bazate pe scanere laser si vederea
artificiala sunt de interes pentru noi,
n calitate de dezvoltator si producdtor
de utilaje, iar studii ca acestea ofera
informatii valoroase despre cat de
mult ar putea sistemele de asistenta
sa imbunatdteasca performanta si sa
reduca stresul operatorilor”, observa
Paakkunainen.

Un efort al expertilor din
diferite sectoare
Karha si Ovaskainen cred ca sistemul
de asistentd ar putea atrage tinerii
catre exploatarea forestierd, un
sector in care se prognozeaza lipsa
fortei de munca. , Ar fi important
ca si noii operatori sd se angajeze
fn munca productivd, fara presiuni
uriase”, spune Karha. Aceasta era
aceeasi speranta pe care o avea un
antreprenor de utilaje forestiere cu
ceva vreme in urma, cand a ridicat
problema sistemelor de asistenta
pentru rarire in timpul unei intalniri
la fabrica John Deere din Joensuu.
Gandul a persistat n mintea lui Karha
si in curand Rasanen a inceput sa
lucreze la teza lui.

»Inovatiile sunt create prin
colaborare. Nu conteaza numarul
de parteneri pe care fi ai; ceea ce
conteazad este reunirea celor mai
buni experti care ajung sa priveasca
lucrurile din perspective usor diferite”,
rezuma Karha. Un punct de vedere
important, noteaza el, este cel al
proprietarului padurii. ,Lucram intr-o
padure a unui proprietar privat; pur si
simplu, trebuie sa lucram responsabil
atunci cand suntem acolo si trebuie sa
ajutam operatorul de utilaje forestiere
safacdsielasta” m

Actualizarea tehnologiei imbuna-
tateste experienta operatorului

Noile PC-uri de control de pe
harvesterele si forwarderele
John Deere faciliteaza accesul
operatorilor la comenzile
utilajului si sporesc siguranta
operationala prin afisarea
imaginii camerei inverse pe un
ecran separat.

oile PC-uri de control de pe harvesterele

si forwarderele John Deere faciliteaza

accesul operatorilor la comenzile utilaju-
lui si sporesc siguranta operationald prin afisarea
imaginii camerei inverse pe un ecran separat.

Incepand cu luna septembrie, toate masinile
de recoltat si forwarder John Deere vor fi echi-
pate cu PC-uri de control modernizate in specifi-
catiile de baza (MPC21) sau superioara (HPC21).
Harvesterele vor fi disponibile doar cu HPC21.

Noile PC-uri sunt mai puternice decat prede-
cesoarele lor si vin cu un sistem de control mai
receptiv, un ecran tactil mai sensibil, mai luminos
si mai rezistent la zgarieturi, dar si mai rezistent
la murdarie si umiditate.

Procesorul HPC21 de 14,1", 4 core si memo-
ria RAM de capacitate dubla ofera acces rapid la
aplicatii si pornire rapida si vine cu trei conectori
USB 3.1 pentru atasamente care necesita putere
mare. MPC21 de 9" este mai rapid decat PC-ul de

baza actual si vine, de asemenea, cu un proce-
sor 4 core.

O schimbare importanta fata de PC-urile de
control anterioare este ca imaginea camerei opti-
onald de marsarier este acum afisata pe un ecran
separat, in partea din fatd a cabinei. Aceasta
inseamna ca, atunci cand va deplasati in marsa-
rier, vizualizarea camerei operatorului nu aco-
pera hartile sau orice alte informatii importante.
Pe ambele unitati, indicatoarele utilajului de baza
au fost mutate la dreapta ecranului.

PC-urile de control actualizate prezinta, de
asemenea, o modificare a interfetei de utilizator
TimberMatic pentru a se potrivi pe noul ecran,
cu un aspect diferit.

Aplicatia TimberMatic Maps este o functie
importanta a harvesterelor si forwarderelor John
Deere, oferind operatorilor o vedere asupra pro-
ductiei in timp real de la locul de exploatare,
deoarece datele colectate de senzorii harveste-
rului si locatia bazatd pe GPS a bustenilor tdiati
sunt transmise automat de la harvester, prin apli-
catie, pentru utilizare de catre operatorul forwar-
derului. m
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Ingine'ﬁjl de testare Sami Horkk@,
incearca sa detecteze lucrurile care*ar
putea perturba munca. ,Daca nu se
gaseste Nimic major, atunci accentul
se muta catre detalii din ce Tn ce mai
marunte. Pe de alta parte, pai
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